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Производственная мощность в год: - 109 200 кг в год 

  

• Шелковая нить 109 200 кг в год 

  
Общая стоимость проекта 3 100 000 USD 

• Стоимость оборудования  1 800 000 USD 

• Здания и сооружения комплекса по 
производству шелковой нити 

896 000 USD 

• На приобретение сырья и 
материалов 

400 000 USD 

• Прочие расходы 4 000 USD 

  
Создание новых рабочих мест 70 человек 

 
Чистая выручка от реализации 
продукции 

До  3 589 460,2 тыс. долл. США 

Экспорт продукции: 

1 год (100 %) 2 616 237,7 долл. США 

2 год (100 %) 2 915 172,1 долл. США 

3 год (100 %) 3 139 934,8 долл. США 

4 год (100 %) 3 364 697,5 долл. США 

5 год (100 %) 3 589 460,2 долл. США 

 
Направление экспорта Страны Азии (Китай) 

 
Уровень локализации 100 % 

Срок реализации проекта 24 месяц 

Начало производства 3 квартал 2027 г. 

Окупаемость проекта С 5-го года 
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ВВЕДЕНИЕ 
 

Цель документа: 
 

Предоставление в дирекцию СЭЗ «Ургут» – для обоснования 
эффективности проекта по организации переработки 
сухих коконов и производства из них шелковых нитей. 

Проанализировав ситуацию на рынке и ощущая на себе коренные 
преобразования в Узбекистане, инициаторами проекта была 
разработана своя стратегия, основанная на тех задачах и 
приоритетах, которые сегодня дают возможность воплотиться даже 
самым сложным проектам в реальность. 
 

Инструменты и допущения. 
 

Имитационная финансовая модель проекта разработана в 
соответствии со Стандартами UNIDO (Руководство по разработке ТЭО 
инвестиционных проектов). 
 

 

▪ Горизонт расчета проекта – 5 лет; 
▪ Масштаб модели – по годам до конца проекта; 
▪ Основная валюта проекта – долл. США; 
▪ Вторая валюта проекта – национальная валюта сум; 
▪ Условный курс на момент ввода данных (01.09.2025г.) – 1 

USD = 12 500,0 сум; 
▪ Инфляция (дефляция) для всех валют, равно как и прогноз 

изменения валютных разниц, игнорирован. 
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1. ЦЕЛЬ ПРОЕКТА (РЕЗЮМЕ). 
 
Инициатор проекта: ИП ООО «SAMARKAND HUALONG SILK» 
(Узбекистан). 
 

Целью проекта является организация переработки сухих коконов и 
производства из них шелковых нитей на территории СЭЗ «Ургут», 
массив «Сариктепа» в Ургутском районе Самаркандской области 
Республики Узбекистан. 
 

Миссией предприятия является организация эффективного 
производства, предлагающего потребителям высококачественную 
текстильную продукцию, которая является необходимой и доступной 
для потребителей, которая обеспечит поступательное развитие 
предприятия и стабильный рост благосостояния акционеров и 
сотрудников предприятия. 
 
Проектом предусматривается организация производства 
импортозамещающих и экспортоориентированных товаров – 
шелковой нити. 
 
Проектом планируется организация производственной деятельности 
и экспорта продукции, иностранной предприятие в форме общества с 
ограниченной ответственностью «SAMARKAND HUALONG SILK» 
путем организации производства текстильной продукции, а именно 
шелковой нити. Режим работы при 8-х часовом рабочем дне 
(односменный режим работы). 
 
Общий объем иностранной инвестиций составляет 3 100 000 
долларов США, в том числе на СМР комплекса на сумму 896 000 
долларов США, на закупку оборудования по производству шелковой 
нити на сумму 1 800 000 долларов США, закуп сырья и материалов 
для производственных нужд на сумму 400 000 долларов США, прочие 
расходы на сумму 4 000 долларов США. 
 
Проектом предполагается: 

• Строительство здания производственного комплекса; 
• Закуп, монтаж и пуско-наладка технологического оборудования по 

производству трикотажных изделий; 
• Закуп сырья и материалов для производственных нужд организации; 

 
Проектом предусматривается производство следующих видов 
товаров, под торговой маркой «SAMARKAND HUALONG SILK»: 
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ПРОИЗВОДСТВО 
ЕД. 

ИЗМ. 

ПРОИЗВ-
НОСТЬ 
(КОЛ-

ВО/ДЕНЬ) 

ПРОИЗВ-
НОСТЬ В 
МЕСЯЦ 

(КОЛ-ВО) 

ПРОИЗВ-
НОСТЬ В ГОД 

(КОЛ-ВО) 

Шелковая нить кг 350,00 9 100,00 109 200,00 
ВСЕГО   350 9 100 109 200 

 
КОД ТН ВЭД готовой продукции 

 

Наименование Код ТН ВЭД 

Шелковая нить 5006001000 

 
Труд 

В результате деятельности предприятия будет 
функционировать 70 рабочих мест из которых 4 – АУП, 66 - 
производственный персонал. Годовые затраты на заработную плату 
административного аппарата составят 11 558,4 долл. США. 
Заработная плата рабочего персонала составит 134 400,0 долл. США. 
Общие затраты на заработную плату составят 145 958,4 долл. США с 
учетом соц. страхования. 

 
Рынок продукции 

 
100 % готовой продукции планируется экспортировать в Китай.  
 

Реализация проекта даст его инициатору: 
 

▪ новое, современное, технологически совершенное производство, 
которое позволит качественно производить продукцию и обеспечить 
потребности потребителей; 
▪ получить высокую прибыль; 
 
экономике в целом: 
• развитие промышленности трикотажных изделий; 
• производство экспортоориентированной продукции; 
• производство импортозамещающей продукции; 
• снижение оттока валютных средств за рубеж; 
• экспорт продукции; 
• поступление валютных средств; 
• создание новых рабочих мест; 
• насыщение потребительского рынка высококачественной 
продукцией, пользующейся постоянным спросом; 
• повышение экспортного потенциала страны и снижение 
потребности в импорте. 
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Финансирование проекта. 

 
Источниками финансирования проекта являются иностранные 

инвестиции иностранного партнёра (3 100 000 долл. США). 100% 
проекта будет реализовано за счет иностранных инвестиций. 

 
Коммерческая привлекательность: 

 
Данный проект предполагает строительство 

производственного комплекса, приобретение и установку 
технологической линии по производству шелковой нити. Узбекский 
рынок производства значительно расширился за последние годы. Это 
обусловлено наличием и обеспеченностью сырьевой базы, 
имеющимся опытом в организации текстильной промышленности, а 
также существующих торговых связей, высоким спросом на эти 
товары. Трикотажная продукция всегда имеет спрос, и, в зависимости 
от вида, имеет несезонный спрос.   
   

В целом проект предполагает насыщение рынка текстильных 
изделий для удовлетворения потребностей населения, предприятий 
и организаций, как в Узбекистане, так и за рубежом, продукция 
является экспортоориентированной и востребованной на внешних 
рынках. 

Конкуренция: 
 

В настоящее время на рынке имеются предприятия, которые 
занимаются производством такого вида продукции. Однако и при 
существующих производствах планируемая к производству 
продукция пользуется повышенным спросом. Наше предприятие 
надеется, что не встретит серьезной конкуренции в выпуске 
намеченной в проекте продукции. 

 

Энергоресурсы: 
Для функционирования производства необходимы следующие 

энергоресурсы: электроэнергия, природный газ, вода. Потребность в 
электроэнергии составляет – 1 310 400 кВт/ч в год, в воде – 62 400 м3 
в год, в природном газе – 37 440 м3 при 100% производственной 
мощности. 

Общие затраты на ресурсы составят 118 785 долл. США в год. 
 

Сырье: 
Основным сырьем для производства шелковой нити является – 

сухие коконы шелкопряда. Упаковывается готовая продукция в 
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упаковочный материал. Также в качестве вспомогательного сырья 
используется бумага самоклеящаяся и этикетки. Годовые затраты на 
сырье и упаковку по всей продукции при полной загрузке 
производственных мощностей предприятия составят 3 630 900,0 
долл. США. 

 
Производительность: 

 
Имеющиеся мощности, а также ограничения по поставкам 

сырья позволяют выпускать и осуществлять производство при 100% 
мощности:  

  

ПРОИЗВОДСТВО ЕД. ИЗМ. 
ПРОИЗВ-

НОСТЬ (КОЛ-
ВО/ДЕНЬ) 

ПРОИЗВ-
НОСТЬ В 

МЕСЯЦ (КОЛ-
ВО) 

ПРОИЗВ-
НОСТЬ В ГОД 

(КОЛ-ВО) 

Шелковая нить кг 350,00 9 100,00 109 200,00 
ВСЕГО   350 9 100 109 200 

 
Планируемые мощности, а также ограничения по поставкам 

сырья позволяют выпускать и осуществлять производство 
продукции при максимальной мощности на сумму экв. 5 034 684,0 
долл. США в год. 

Прибыльность: 

Выручка от реализации в первый год производственной 
деятельности запланирована в сумме 2 616 237,7 долл. США. При 
этом чистая прибыль в первый год составит 749 008,7 долл. США. 

Цены по реализации продукции, исходя из консервативного 
подхода при разработке ТЭО. 

Рентабельность производства в первый год 32,5%. 
Срок окупаемости проекта с 5-го года. 

 

Дата ввода объектов в эксплуатацию: 

Начало производства продукции на предприятии 
запланировано на третий квартал 2027 года. 
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2. ЗАКАЗЧИК ПРОЕКТА 
 

 Реквизиты, статус, структура 
 
Инициатором проекта является ИП ООО «SAMARKAND HUALONG 
SILK» (Узбекистан). 
 
ИП ООО «SAMARKAND HUALONG SILK» зарегистрировано Центром 
государственных услуг Ургутского района за № 2958382 от 26.09.2025 г. 
 
Предприятие зарегистрировано в соответствии с действующим 
законодательством Республики Узбекистан и действует в 
соответствии с уставом предприятия. 
 
Организационно-правовые реквизиты предприятия:  
 
ИНН 312 464 129, Банк: АО «Узнацбанк», Самаркандский филиал, 
МФО: 00450; Р/с: 20208 000 907 319 267 001,  
ОКЭД: 13103 
 
Отрасль: Подготовка и прядение шелковых волокон. 
 
Учредителями предприятия являются: 
 

Учредитель 
Доля в Уставном 

фонде, сум 
Доля в Уставном 

фонде, % 

Гр. КНР GU KUNLONG XXX 4 270 000 000 сум 70,0 % 

Гр. КНР BO SHENGJIE XXX 1 830 000 000 сум 30,0 % 

 
Основным видом и направлением деятельности предприятия 

является: 
 
- Производственная и торговая деятельность в сфере текстильных 
изделий; 
- А также другие виды деятельности, предусмотренные в уставе 
предприятия, не запрещенные законодательством Республики 
Узбекистан. 
 
Юридический адрес: Республика Узбекистан, Самаркандская область, 
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Ургутский район, СЕЗ «Ургут», массив «Сариктепа». 
 

Место осуществления деятельности: 
 Мы планируем организовать производство шелковой нити по 
следующему адресу: Республика Узбекистан, Самаркандская область, 
Ургутский район, массив «Сариктепа», территория СЭЗ «Ургут». 

За счет средств учредителя организации будет построен 
производственный комплекс, т.е. производственные помещения, 
склад и административное здание. 

Предприятие планирует производить шелковую нить на общей 
площади 2,5 га. 

  
На настоящий период ИП ООО «SAMARKAND HUALONG SILK» 

имеет следующий потенциал: 
- высококвалифицированные кадры; 
- инженерные коммуникации: водоснабжение, электроснабжение, 

газоснабжение; 
- многолетний опыт в сфере производства. 

 
Инженерное обеспечение: 
Водопотребление объекта планируется в объеме 62 400 куб. м. в 

год; 
Годовой расход электроэнергии составит 1 310 400 Квт/час. 
Годовой расход газа составит 37 440 куб м. в год. 
Производственные отходы не планируются.  
 

Положение на рынке, существующие деловые связи и деловая 
репутация. 

 
 ИП ООО «SAMARKAND HUALONG SILK» планирует организовать 
производство импортозамещающей и экспортоориентированной 
продукции – шелковой нити.  
 На сегодняшний день, благодаря учредителю и сотрудникам 
предприятия наша команда имеет большой опыт и знания в этой 
области. Кроме этого мы ежегодно посещаем международные 
выставки для изучения зарубежных рынков, и расширяем свои 
деловые связи. 

 Потенциал существующий и прогнозируемый. 

На сегодняшний день предприятие планирует организовать 
производство шелковой нити на территории СЭЗ «Ургут». 

Основной целью предприятия является производство 
импортозамещающей и экспортоориентированной продукции, 
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насыщения рынка высококачественными продуктами для 
обеспечения высокой потребности потребителей, создания новых 
рабочих мест, повышения уровня доходности и благосостояния 
населения, снижение оттока валютных средств за рубеж. 

В период развития в нашей республике рыночной экономики 
большое значение имеют: 

- привлечение иностранных инвестиций, 
- производство и наполнение рынка товарами народного потребления 

промышленного назначения, 
- максимальное приближение производителей продукции к 

потребителям. 
 

Но возникает множество факторов, которые тормозят открытие 
новых производств. Одним из них является недостаток высоких 
технологий и высокопроизводительного оборудования 
отечественного производства по производства шелковой нити. 
  

Поэтому возникает необходимость обращения к имеющемуся 
опыту зарубежных стран во многих отраслях народного хозяйства и, 
в частности, в области производства шелковой нити. Также, 
предприятие просит разрешения, на вхождение в СЭЗ «Ургут» c 
целью получения земельного участка для организации производства. 

В связи с этим организаторами проекта было решено стать 
участником СЭЗ «Ургут» и организовать производственную 
деятельность ИП ООО «SAMARKAND HUALONG SILK» путем 
увеличения производства шелковой нити.  

Было решено приобрести за счет иностранных средств 
технологическое оборудование по производству шелковой нити и др. 
которая в настоящее время пользуются большим спросом в 
Республике. Данная продукция является вполне 
конкурентоспособной.  

Строительство производственного комплекса, а также 100 % 
части рабочего капитала планируем осуществить хозяйственным 
методом за счёт иностранных средств организации. 

Доля иностранной инвестиции в проекте составит 100,0 % от 
общей суммы проекта.  

Прочие расходы (Затраты на монтаж оборудования, оплату 
процентов в инвестиционный период, комиссии банка, транспортные 
расходы, маркетинговые исследования, рекламу, страховку) также 
будут   осуществлены за счет иностранных средств. 
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График осуществления  
 

Срок 3-4 
квартал 

2025 

1-4 
квартал 

2026 

1-2 
квартал 

2027 

3 квартал 
2027 

Строительство 
производственного 
комплекса 

    

Закуп технологического 
оборудования 

    

Монтаж и пуско-наладка 
оборудования 

    

Закуп сырья и 
материалов 

    

Набор персонала     

Тестовые работы     

Начало производства     

Инвестиционный период – 24 месяц. Срок начала производства – 
2027 г. 3 квартал. 
Мы планируем производить следующие виды продукции: 

Шелковая нить; 
На сегодняшний день данное направление является востребованным 
и перспективным бизнесом в Республике Узбекистан. 
Осуществление задуманного проекта позволит: 

• развить промышленность региона; 
• увеличить выпуск экспортоориентированного товара; 
• увеличить поступление валютных средств в республику; 
• создать новые рабочие места; 
• повысить уровень доходности населения; 
• увеличить объемов поступление налогов в бюджет; 
• повысить конкуренцию в регионе. 
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3. СТРАТЕГИЯ ПРОЕКТА 
 

 История и предпосылки создания проекта 
  

Основные предпосылки создания данного проекта: 
 

• СТРАТЕГИЯ ДЕЙСТВИЙ ПО ПЯТИ ПРИОРИТЕТНЫМ НАПРАВЛЕНИЯМ 

РАЗВИТИЯ УЗБЕКИСТАНА В 2017-2021 ГОДАХ; 
 

• УКАЗ ПРЕЗИДЕНТА РЕСПУБЛИКИУЗБЕКИСТАН «О ДОПОЛНИТЕЛЬНЫХ 
МЕРАХ ПО АКТИВИЗАЦИИ И РАСШИРЕНИЮ ДЕЯТЕЛЬНОСТИ СВОБОДНЫХ 
ЭКОНОМИЧЕСКИХ ЗОН» ЗА №УП -4853 ОТ26.10.2016 Г. 
 

• УКАЗ ПРЕЗИДЕНТА РЕСПУБЛИКИ УЗБЕКИСТАН О СОЗДАНИИ СВОБОДНЫХ 
ЭКОНОМИЧЕСКИХ ЗОН «УРГУТ», «ГИЖДУВАН», «КОКАНД» И «ХАЗАРАСП» 
ЗА № УП-4931 ОТ 12.01.2017 Г. 

 
• ПОСТАНОВЛЕНИЕ ПРЕЗИДЕНТА РЕСПУБЛИКИ УЗБЕКИСТАН ОТ 23.06.2019 

Г. О ДОПОЛНИТЕЛЬНЫХ МЕРАХ ПО РАЗВИТИЮ КОЖЕВЕННО-ОБУВНОЙ 
И ПУШНО-МЕХОВОЙ ОТРАСЛЕЙ, А ТАКЖЕ СТИМУЛИРОВАНИЯ 
ПРОИЗВОДСТВА ИМПОРТОЗАМЕЩАЮЩЕЙ И ЭКСПОРТО-
ОРИЕНТИРОВАННОЙ ПРОДУКЦИИ ID-3816 

 
• ПОСТАНОВЛЕНИЕ КАБИНЕТА МИНИСТРОВ РЕСПУБЛИКИ УЗБЕКИСТАН 

«ОБ УТВЕРЖДЕНИИ ПОЛОЖЕНИЯ О ПОРЯДКЕ ФОРМИРОВАНИЯ И 
ИСПОЛЬЗОВАНИЯ СРЕДСТВ ФОНДА РАЗВИТИЯ ТЕКСТИЛЬНОЙ И 
ШВЕЙНО-ТРИКОТАЖНОЙ СФЕРЫ АССОЦИАЦИИ 
«УЗТУКИМАЧИЛИКСАНОАТ»» ЗА № 93 ОТ 23.02.2021 Г. 

 
Основная цель настоящего проекта – организация производства 
востребованной шелковой нити для насыщения внутреннего 
рынка республики качественными товарами, а также для 
экспорта в зарубежные страны. 
 
Стратегия проекта предусматривает: 
 
в области производства — производство продукции высокого 
качества, соответствующей мировым стандартам, на базе жесткого 
контроля, соблюдения установленных технологических и 
технических параметров производства; 
 
в области сбыта — планомерное увеличение реализации готовой 
продукции с целью ускорения оборачиваемости оборотного 
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капитала. 
 

в области ценообразования — поддержание конкурентоспособных 
цен, увеличение уровня рентабельности, достаточного для 
интенсивного воспроизводства, стимулирования эффективной 
деятельности; 
 
стратегия управления кадрами — применение к работникам 
различных видов и форм стимулирования, обеспечивающих высокое 
качество производства продукции и необходимую культуру 
производства, поддержание высокого уровня подготовки кадров. 
Все эти существующие предпосылки позволяют надеяться на 
успешное достижение поставленной цели и решения поставленных 
задач. 

 Цели и задачи проекта 
 
Целью настоящего проекта является организация производства 
шелковой нити. 
 
Общая стоимость проекта предоставлена в Приложении. 
 
Строительство производственного комплекса, монтаж и пуско-
наладка оборудования будет осуществлена за счет собственных 
средств организации. 
Производственное оборудование будет осуществлена за счет 
собственных средств. 
 
Рабочий капитал будет сформирован за счет собственных 
средств. 

Задачи: 
 

Для достижения поставленной цели необходимо решить ряд 
локальных задач, увязанных между собой и являющихся 
неотъемлемой частью проекта в целом. Каждая из ставящихся задач 
сформулирована отдельно и актуальна на конкретный период 
времени.  
 
Вот основные задачи проекта, решение которых приведет к 
достижению поставленной цели: 

• Строительство производственного комплекса; 
• Монтаж и эксплуатация оборудования; 
• Формирования трудовых ресурсов; 
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• Приобретение сырья и материалов; 
• Начало производства и внедрение на рынок. 

 
О мерах по стимулированию глубокой переработки, производства и 

экспорта готовой продукции с высокой добавленной стоимостью 
текстильными и швейно-трикотажными предприятиями 

 
Указ Президента Республики Узбекистан 
В целях внедрения механизмов дальнейшего стимулирования 

глубокой переработки, производства и экспорта готовой продукции с 
высокой добавленной стоимостью текстильными и швейно-трикотажными 
предприятиями с эффективным использованием имеющейся сырьевой 
базы в республике: 

1. Создать Фонд поддержки текстильной отрасли (далее – Фонд) при 
Агентстве продвижения экспорта при Министерстве инвестиций и 
внешней торговли (далее – Агентство) без образования юридического лица 
и определить источниками формирования его доходов: 

средства, выделяемые из Фонда реконструкции и развития; 
сборы, взимаемые при вывозе хлопчатобумажной пряжи и 

трикотажного полотна через таможенную границу Республики Узбекистан, 
в размере, установленном актами законодательства; 

благотворительные средства физических и юридических лиц, гранты 
международных финансовых институтов и зарубежных организаций; 

иные источники, не запрещенные актами законодательства. 
2. Установить на период с 1 февраля 2022 года по 1 января 2025 

года порядок, в соответствии с которым: 
а) предприятиям, реализовавшим проекты производства крашеного 

полотна, смесовой и крашеной тканевой продукции в Республике 
Каракалпакстан и областях, выделяются субсидии в размере 10 процентов 
стоимости оборудования, закупленного в рамках данных проектов, но не 
превышающие в эквиваленте 500 тысяч долларов США, за счет Фонда. При 
этом необходимо: 

приобрести новое оборудование в рамках вышеуказанных проектов; 
не включать в стоимость оборудования расходы по поставке и иным 

дополнительным услугам; 
иметь акт о вводе проекта в эксплуатацию; 
б) предприятиям, закупающим оборудование по производству 

крашеного полотна, смесовой и крашеной тканевой продукции, а также 
пряжи, в составе которой искусственные волокна занимают более 80 
процентов, АО «Национальный банк внешнеэкономической деятельности 
Республики Узбекистан» выделяются кредиты в иностранной валюте для 
оплаты 15-процентного первоначального платежа на срок до 7 лет, 
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включая льготный период 3 года, по депозитной ставке, устанавливаемой в 
соответствии с абзацем четвертым пункта 4 настоящего Указа, с 
прибавлением маржи банка в размере 1 процента; 

в) предприятиям, экспортирующим крашеное полотно, крашеную 
ткань и готовую швейно-трикотажную продукцию, АО «Национальный 
банк внешнеэкономической деятельности Республики Узбекистан» 
выделяются кредиты в иностранной валюте в размере, не превышающем 3 
миллионов долларов США, на предэкспортное финансирование, в том числе 
пополнение оборотных средств, на срок до 1 года, включая льготный 
период до 9 месяцев, по депозитной ставке, устанавливаемой в 
соответствии с абзацем четвертым пункта 4 настоящего Указа, с 
прибавлением маржи банка в размере 1 процента; 

г) предприятиям, в общей выручке которых от реализации крашеного 
полотна, крашеной ткани и готовой швейно-трикотажной продукции, в том 
числе через комиссионера (поверенного), доля экспорта указанной 
продукции составляет не менее 80 процентов, предоставляется право на: 

оплату социального налога по налоговой ставке в размере 1 процента; 
отсрочку погашения задолженности по налогу на имущество 

юридических лиц сроком до трех лет с уведомлением налоговых органов 
без направления заявления в органы государственной власти на местах. 
При этом по истечении срока отсрочки по данному налогу налоговая 
задолженность и начисленные проценты выплачиваются частями в 
течение срока, равного сроку отсрочки. 

Кабинету Министров в двухнедельный срок внести в 
Законодательную палату Олий Мажлиса Республики Узбекистан проект 
закона об изменениях и дополнениях в Налоговый кодекс Республики 
Узбекистан, вытекающих из абзаца второго подпункта «г» настоящего 
пункта. 

3. Определить, что средства, поступающие из ниже перечисленных 
источников в период с 1 февраля 2022 года по 1 января 2025 года, 
направляются в Фонд: 

а) 25 процентов сборов, взимаемых за экспорт хлопчатобумажной 
пряжи и 100 процентов сборов, взимаемых за экспорт трикотажного 
полотна. При этом данные средства выделяются для субсидирования части 
стоимости оборудования, закупленного в рамках проектов производства 
крашеного полотна, смесовой и крашеной тканевой продукции; 

б) 70 процентов сборов, взимаемых за экспорт хлопчатобумажной 
пряжи. При этом данные средства выделяются для субсидирования 
предприятий, экспортирующих готовую швейно-трикотажную продукцию 
(код ТН ВЭД 61 – 63). Данные субсидии выделяются предприятиям-
экспортерам ежемесячно до 20-го числа следующего месяца равными 
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долями соразмерно сумме экспорта готовой швейно-трикотажной 
продукции за счет средств, поступивших в отчетном месяце. 

4. Фонду реконструкции и развития по заявкам Агентства выделить 
Фонду средства в размере 25 миллионов долларов США на безвозмездной 
основе для субсидирования части стоимости оборудования, закупленного в 
рамках проектов производства крашеного полотна, смесовой и крашеной 
тканевой продукции. 

Министерству финансов при необходимости дополнительно выделить 
Фонду на данные цели в 2022 году средства в размере до 250 миллиардов 
сумов из республиканского бюджета. 

Министерству финансов по заявкам АО «Национальный банк 
внешнеэкономической деятельности Республики Узбекистан» разместить 
на депозитном расчетном счете средства до эквивалента 100 миллионов 
долларов США за счет средств, поступивших от выпуска и размещения 
суверенных международных облигаций на цели, указанные в подпунктах 
«б» и «в» пункта 2 настоящего Указа, соответственно на срок 7 лет и 1 год. 

При этом депозитные ставки не должны быть менее размера ставки 
котировок международных облигаций Республики Узбекистан на 
вторичном рынке на день представления заявки АО «Национальный банк 
внешнеэкономической деятельности Республики Узбекистан». 

5. Продлить на срок до 1 января 2024 года сроки предоставления 
Государственным фондом поддержки предпринимательской деятельности 
компенсаций и поручительств по кредитам, полученным экспортерами в 
коммерческих банках на предэкспортное финансирование, распространить 
данный порядок также на все предприятия-экспортеры. 

6. Кабинету Министров в месячный срок утвердить: 
Порядок субсидирования части стоимости оборудования, 

закупленного в рамках проектов производства крашеного полотна, 
смесовой и крашеной тканевой продукции; 

Положение о порядке формирования и использования средств Фонда 
поддержки текстильной отрасли; 

Порядок реализации хлопкового волокна на биржевых торгах. 
7. Ассоциации «Узтукимачиликсаноат» совместно с Министерством по 

развитию информационных технологий и коммуникаций в срок до 1 июля 
2022 года обеспечить разработку и запуск Системы обязательного 
автоматизированного учета хлопкового волокна. 

8. Кабинету Министров и Счетной палате каждые полгода проводить 
изучение целевого выделения субсидий за счет средств Фонда и 
соответствия размеров данных субсидий объемам экспорта, регулярно 
вносить в Администрацию Президента Республики Узбекистан 
информацию по результатам изучений. 
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9. Министерству инвестиций и внешней торговли совместно с 
Министерством экономического развития и сокращения бедности, а также 
заинтересованными министерствами и ведомствами в месячный 
срок внести в Кабинет Министров предложения об изменениях и 
дополнениях в акты законодательства, вытекающих из настоящего Указа. 

10. Внести изменения и дополнение в некоторые акты Президента 
Республики Узбекистан согласно приложению. 

11. Возложить на заместителя Премьер-министра Республики 
Узбекистан Умурзакова С.У. персональную ответственность за 
эффективную организацию исполнения настоящего Указа. 
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4. РЫНОК И КОНЦЕПЦИЯ МАРКЕТИНГА. 
 

Спрос и предложение. 
Структура и характеристика рынка. Характеристика 

продукции, ее конкурентоспособность на рынке. 
  

Структура и характеристика рынка  

Текстильная и швейно-трикотажная промышленность 
Узбекистана является одной из ведущих и динамично 
развивающих отраслей. Она играет существенную роль в 
решении государственных задач и отвечает жизненно важным 
интересам многих регионов. Содействует гармоничному 
развитию регионов, обеспечению занятости населения и 
улучшению его благосостояния, оказывает помощь в 
становлении и развития малого и частного бизнеса. 

Важнейшим направлением наших внутренних резервов и 
возможностей стало поэтапное увеличение глубины 
переработки отечественных сырьевых ресурсов, а также 
расширение объемов и номенклатуры производства продукции 
с высокой добавленной стоимостью. За прошедшие 30 лет 
отрасль стала одним из лидеров и в привлечении иностранных 
инвестиций, и в области экспорта продукции с высокой 
добавленной стоимостью.  

Сегодня индустрия представлена широким экспортным 
ассортиментом – от пряжи до готовых швейных и трикотажных 
изделий. 

Легкая промышленность Узбекистана является одной из 
ведущих и динамично развивающих отраслей. Ежегодный рост 
объемов производства отрасли за последние годы составил 
примерно 18%, а экспорта – 10%. Наибольший прирост 
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добавленной стоимости в цепочке производства текстильной 
отрасли из хлопка имеется в сфере пошива готовых трикотажных 
и швейных изделий. 

В натуральном выражении обеспечено производство 
основной номенклатуры продукции в том числе: 

Масштабно проводятся работы по разработке и внедрению в 

республике школьной формы единого образца. Для этого разработан 

дизайн школьной форменной одежды для всех категорий и 

возрастных групп учащихся, изготовлены экспериментальные 

образцы на швейных предприятиях («Истиклол текстиль дизайн» 

(г.Наманган», «Экопланета» (г.Самарканд), «Гульмира текстиль» 

(Республика Каракалпакстан), «Эркатой болажон текстиль» 

(г.Бухара)), которые апробированы в учебных заведениях. 

Потенциал текстильной 

промышленности Узбекистана: 

объем экспорта и новые 

перспективы сотрудничества 

Взгляд.uz разбирает, чего добилась

 текстильная 

промышленность за последние 3 

года, какие субсидии и льготы 

выделят    для    роста    экспорта 

узбекского текстиля и как усилится сотрудничество в данной сфере. 

 

Текстильная промышленность Узбекистана имеет большой 

потенциал для обеспечения экспорта и занятости. По итогам января-

мая 2022 года экспорт текстильной 

продукции осуществлен на сумму $1,35 миллиардов. Это составило 

16,2% от общего объема экспорта и превысила показатели за 

аналогичный период 2021 года на 23%. На данный момент 

текстильную продукцию в Узбекистане производят 5  342 предприятия. 

Какие страны заинтересованы в импорте узбекского текстиля и как 

будет развиваться текстильная отрасль страны. 

Показатели экспорта текстиля 

В  структуре  экспорта  текстильной  продукции  основную долю 

занимают: 

• пряжа х/б — 54,5 %. Таким образом, на экспорт пряжи среди всей 

текстильной продукции пришлось больше половины, в денежном же 

эквиваленте показатель достиг $736,7 миллионов. Также продал за 

рубеж готовых изделий на $322 миллиона; 

https://stat.uz/ru/press-tsentr/novosti-goskomstata/23267-vneshnetorgovyj-oborot-respubliki-uzbekistan-za-yanvar-maj-2022-g
https://stat.uz/ru/press-tsentr/novosti-goskomstata/23267-vneshnetorgovyj-oborot-respubliki-uzbekistan-za-yanvar-maj-2022-g
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• готовые трикотажные и швейные изделия —  23,8 %, или $322 

миллиона. 

Также была осуществлена поставка трикотажного полотна на 

118 млн долларов и тканей х/б — на $58,5 миллиона. 

• В январе-мае 2022 года более 469 видов текстильной продукции 

было экспортировано в 65 стран мира. 

Одними из крупнейших импортеров узбекского текстиля 

являются Россия ($454,6 миллиона), Турция ($278,6 миллиона), 

КНР ($193,7 миллиона) и Кыргызстан ($182,8 миллиона). 

Успехи и барьеры в текстильной отрасли 

В текстильную отрасль была внедрена кластерная система. Так, за 

последние три года хлопково-текстильным кластерам выделено более 

23 триллионов сумов льготных ресурсов и инвестировано почти 7 

триллионов сумов собственных средств. 

За эти годы удалось добиться успехов в текстильной 

промышленности. Так: 

• введены в эксплуатацию около 350 крупных фабрик; 

• в текстильной промышленности трудятся 400 тысяч человек; 

• объем производства по сравнению с 2016 годом увеличился в 5 раз, 

экспорт – в 4 раза, достигнув почти $3 миллиарда; 

• сейчас перерабатывается 100% заготовленного в стране хлопкового 

волокна, хотя 5 лет назад показатель достигал только 40%; 

• перерабатывающие мощности достигли 1,3 миллиона тонн 

(фактически производится 1 миллион тонн волокна). 

Тем не менее, существуют сложности и неблагоприятные 

прогнозы. Например, нехватка волокна, которая сейчас достигает 300 

тысяч тонн, в будущем увеличится еще на 600 тысяч тонн. Еще одной 

проблемой является то, что степень переработки пряжи в готовое 

изделие составляет только 23%, а каждый год упускается 

возможность извлечения $9 миллиардов дохода. 

Также планируется удвоить экспорт отрасли за счет глубокой 

переработки сырья и повышения урожайности хлопчатника на 

основе научно обоснованного семеноводства и агротехнологий. Все 

поставщики водосберегающих технологий будут включены в 

специальный электронный портал, чтобы создать прозрачную систему, 

которая оценивала бы стоимость водосберегающих технологий и 

качество услуг. 

https://president.uz/ru/lists/view/5296
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Субсидии и льготы 

• Экспортерам крашеного трикотажа и 

тканей предоставят субсидии в размере до 10%, а также запущены 

отдельные авиарейсы для поставок готовой продукции иностранным 

брендам; 

• Агентство по стимулированию экспорта выделит предприятиям- 

экспортерам ресурсы в размере до $5 миллионов для пополнения 

оборотных средств. Предельная площадь складов за рубежом, 

расходы на аренду которых подлежат компенсации, будет 

увеличена со 100 до 500 квадратных метров, на эти цели агентству 

выделят 100 миллионов; 

• Текстильные предприятия будут бесперебойно снабжаться сырьем, 

хлопковое волокно и пряжа будут регулярно выводиться на биржу; 

• Для текстильной отрасли будет упрощено налоговое и таможенное 

администрирование, в частности, будет упрощен порядок 

переработки сырья на таможенной территории; 

• Институт текстильной и легкой промышленности и Узбекско- 

корейский текстильный технопарк будут интегрированы, а с нового 

учебного года в институте будет внедрена дуальная система 

образования. 

Кооперация и сотрудничество 

30 июня на втором Узбекско-китайском форуме по развитию сети 

текстильной промышленности был подписан меморандум о 

сотрудничестве «Узтекстильпрома» с Ассоциацией китайских 

предпринимателей в Узбекистане. С учетом соглашения, Пекин готов 

делиться технологиями производства аксессуаров и фурнитуры с 

узбекистанской стороной. 

Налаживается сотрудничество и с другими государствами, 

например, с Латвией. 20 июня один из крупнейших текстильных 

кластеров Узбекистана «Art Soft Holding», который специализируется на 

широком ассортименте махровых изделий, открыл в столице Латвии 

первый офис и выставочный зал «Art Soft Europe». 

В узбекском текстиле заинтересованы и США. Так, между 

Узбекистаном и США достигнута договоренность о продолжении 

координации по налаживанию прямых бизнес-контактов между 

американскими брендами и отечественными производителями 

текстильных изделий. Перспективы налаживания бизнес- партнерства  c  

американскими  брендами  связаны   с  прекращением 

«хлопкового бойкота» со стороны коалиции «Cotton Campaign». 

https://president.uz/ru/lists/view/5296
https://t.me/uztsuz/6669
https://xs.uz/ru/79773?ysclid=l529oabf4l682082612
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По данным Госкомстата, по итогам января-июля 2022 года 

экспорт текстильной продукции из Узбекистана осуществлен на сумму 

$1 916,5 млн., что составило 17 % от общего объема экспортных 

поставок. По сравнению с январем- июлем 2021 года он вырос на 19,2 

%. 

В структуре экспорта текстильной продукции основную долю 

занимают хлопчатобумажная пряжа (51,3 %), а также готовые 

трикотажные и швейные изделия (25,1 %). 

В январе-июле 2022 года более 494 вида текстильной продукции 

было экспортировано в 67 стран мира. 

Роль легкой промышленности в экономике Узбекистана заметно 

возросла: ее доля в ВВП составила 8,8%, в объеме промышленной 

продукции – 14,8%, в объеме производства  непродовольственных 

потребительских товаров – свыше 44%. 

На сегодняшний день на предприятиях отрасли работает свыше 500 

тыс. человек. 

Одним из самых крупных и надежных партнеров для узбекских 

текстильщиков остается Россия. 

Официальная статистика зафиксировала, что за семь месяцев 

текущего года в Российскую Федерацию отгружено текстильной 

продукции на $698,3 млн. с приростом 35,6% к аналогичному периоду 

прошлого года. 

За 5 лет работы ассоциации «Узтекстильпром» число узбекских 

экспортеров в РФ выросло в 1,7 раза, экспорт – в 2,7 раза (до 960 млн. 

долларов). Кооперационная связь объединила более 400 производителей 

пряжи, тканей и трикотажных полотен; инвестициями охвачены 44 

предприятия в России и 31 предприятие в Узбекистане. 

Налажены прочные связи с Минпромторгом России, заключено 

соглашение с правительством Ивановской области. 

По официальным прогнозам, к 2025 году ожидается рост 

экспортных поставок до $7 млрд. 

В настоящее время основными внешними рынками для 

отечественной текстильной и швейно- трикотажной продукции 

являются СНГ (Россия), Китай и Турция, на которые приходится 

более 70% экспорта. 

При этом, большая часть готовой продукции и  одежды 

поставляется в Россию и страны региона. Наиболее емкие рынки – 

страны  ЕС,  США  -  остаются  неосвоенными.  Это  обусловлено,  в 
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частности, такими факторами, как: 

- несоответствие требованиям сертификации качества и безопасности 

продукции. В данном направлении в республике активно ведется работа 

по гармонизации международных стандартов качества на производстве 

текстильной и швейно- трикотажной продукции. Также, в ходе  

совещание  была  отмечена необходимость ускорения сертифицирования 

продукции по стандарту BSI при содействии Международной 

финансовой корпорации; 

- высокие транспортные издержки, к примеру, в сравнении с 

Бангладеш, несмотря на меньшее расстояние между Узбекистаном и 

странами ЕС, затраты на транспортировку выше более чем в 2 раза, что 

обусловлено в первую очередь дешевизной транспортировки морским 

транспортом в сравнении с  автомобильным или железнодорожным, 

транзитными издержками; 

- тарифные барьеры. Как сообщалось в рамках совещания, 

отечественные экспортеры при поставках продукции, в частности, на 

рынок ЕС, уплачивают 15-ти процентную пошлину. В данном ракурсе 

перед ответственными МИВТ и Ассоциацией «Узтекстильпром» 

поставлена задача получить статус бенефициара системы GSP+ для 

беспошлинной торговли на рынке Евросоюза. 

В ракурсе необходимости диверсификации географии экспорта 

отечественной текстильной и швейно-трикотажной продукции для 

Узбекистана также крайне актуальным является скорейшая отмена 

хлопкового бойкота со стороны международных брендов. Несмотря на 

приведенные узбекской стороны доводы бойкот продолжает 

сохраняться в силе. 

Важное значение для повышения конкурентоспособности 

узбекского текстиля на внешних рынках будет иметь объявленное 

выделение 300 млн. долл. из Фонда реконструкции и развития 

Узбекистана на реализацию новых экспортоориентированных 

предприятий в Наманганской, Самаркандской и Ташкентской областях с 

участием зарубежных брендов. 

Внешнеторговый оборот Узбекистана в 2022 году достиг 50,0 млрд 

долларов 

Ташкент, Узбекистан (UzDaily.uz) -- По итогам января-декабря 

2022 года внешнеторговый оборот (ВТО) Узбекистана достиг $50 млрд., 

который, по сравнению с аналогичным периодом 2021 года, увеличился на 

$7,83 млрд (увеличение на 18,6%). Об этом сообщает Статагентство 

Узбекистана. 
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Из общего объема ВТО экспорт составил $19,31 млрд (к январю- 

декабрю 2021 года отмечено увеличение на 15,9%), а импорт – 30,69 млрд 

(увеличение на 20,4%). 

В результате сальдо внешнеторгового оборота составило пассивный 

баланс на сумму -$11,39 млрд. 

Наибольший объем  внешнеторгового оборота зафиксирован в 

феврале  2022  года  и  отмечен  на  уровне  $5,23  млрд.  По  сравнению  с 

аналогичным месяцем 2021 года, его увеличение составило $2,84 млрд. В 

декабре 2022 года объем внешнеторгового оборота составил $5,06 млрд и, 

по сравнению с аналогичным периодом 2021 года, он увеличился на 24,5%. 

Среди 20  крупных стран-партнеров по  внешнеэкономической 

деятельности  наблюдается  активный  внешнеторговый  баланс  с  тремя 

странами, в частности с  такими, как Афганистан,  Кыргызстан и 

Таджикистан.  С 17-ю  странами сохраняется пассивный баланс 

внешнеторгового оборота. 

На сегодняшний день Республика Узбекистан осуществляет 

торговые отношения с 204 странами мира. Наибольший объем 

внешнеторгового оборота зафиксирован с Российской Федерацией (18,6%), 

КНР (17,8%), Казахстаном (9,2%), Турцией (6,4%), Республикой Корея 
(4,7%), Кыргызстаном (2,5%) и Германией (2,3%). 

В структуре внешнеторгового оборота республики значительная 

доля отмечена в г. Ташкент, что составляет 39,1%, или $19,53 млрд, а 

наименьшая доля зафиксирована на уровне 0,7%, или $372,8 млн., которая 

отмечена в Сурхандарьинской области. 

Доля внешнеторгового оборота стран СНГ рассматриваемого 

периода, по сравнению с аналогичным периодом 2021 года, увеличилась 

на 0,6% и их доля во внешнеторговом обороте, по итогам января-декабря 

2022 года, составила 38,4%. 

Объем внешнеторгового оборота других государств за январь- 

декабрь 2022 года, по сравнению с аналогичным периодом 2021 года, 

соответственно снизился на 0,6% и составил 61,6% от общего объема 

внешнеторгового оборота. 

Внешнеторговый оборот Республики Узбекистан со странами СНГ 

достиг $19,18 млрд. Из них объем экспорта составил $7,85 млрд, а объем 

импорта – $11,32 млрд. 

Наибольший объем внешнеторгового оборота со странами СНГ 

зафиксирован с Российской Федерацией (48,4%), Казахстаном (24,1%) и 

Кыргызстаном (6,6%). 

Внешнеторговый оборот Республики Узбекистан со странами ЕАЭС в 

рассматриваемый период составил $15,72 млрд, из них объем экспорта – 

$5,57 млрд, объем импорта – $10,15 млрд. 

В январе-декабре 2022 года общее количество субъектов-экспортеров 

составило 7 199 ед., что обеспечило доведение объема экспорта без золота 



 

27  

до $15,2 млрд (увеличение, по сравнению с аналогичным периодом 2021 

года, составило 121,1%). 

В структуре экспорта 79,5% занимают товары, которые, в основном, 

приходятся на промышленные товары (23,0%), пищевые продукты и 

живые животные (8,4%), химические вещества и аналогичную продукцию 

(6,7%). 

Наибольший объем экспорта зафиксирован в феврале 2022 года и 

отмечен на уровне $2,7 млрд. По сравнению с аналогичным месяцем 2021 

года, его увеличение составило $1,89 млрд. В декабре 2022 года объем 

экспорта составил $1,94 млрд и, по сравнению с аналогичным периодом 

2021 года, увеличился на 68,5%. 

Экспорт Узбекистана в январе-декабре 2022 года составил $19,31 

млрд, что на 10,6% больше, чем за тот же период 2019 года. 

За счёт роста экспорта в другие зарубежные страны доля экспорта в 

страны СНГ увеличилась и их доля в общем его объеме составила 40,7%. 

По сравнению с 2020-2021 годами, основными нашими партнерами по 

экспорту товаров и услуг во внешнеторговом обороте в январе-декабре 

2022 года явились такие страны, как Российская Федерация, КНР, Турция, 

Казахстан, Кыргызстан, Афганистан и Таджикистан. Их доля в общем 

объеме экспорта достигла 55,5%. 

В структуре экспорта республики значительная доля отмечена в 

г.Ташкент, что составляет 23,9%, или $4,61 млрд, а наименьшая доля 

зафиксирована на уровне 1,0%, или $199,5 млн. в Джизакской области. 

Объем экспорта плодоовощной продукции в рассматриваемый период 

составил 1 743,7 тыс. т и, в стоимостном выражении, достиг $1,14 млрд 

(темпы увеличения, по сравнению с аналогичным периодом 2021 года, 

соответственно составили 18,5%). 

В январе-декабре 2022 года доля плодоовощной продукции в общем 

объеме экспорта составила 5,9%. Основные рынки экспорта плодоовощной 

продукции приходятся на Российскую Федерацию, Казахстан, КНР и 

Пакистан. 

По итогам января-декабря 2022 года наибольший объем в 

стоимостном выражении экспорта плодоовощной продукции приходится 

на Российскую Федерацию (42,5% от всего объема плодоовощной 

продукции), что превышает объем экспорта в Казахстан в 2,3 раза. 

По итогам января-декабря 2022 года экспорт текстильной продукции 

осуществлен на сумму $3,17 млрд, что составило 16,5% от общего объема 

экспорта и, по сравнению с январем-декабрем 2021 года, он вырос на 8,6%. 

В структуре экспорта текстильной продукции основную долю 

занимают пряжа х/б (44,4%), а также готовые трикотажные и швейные 

изделия  (29,2%).  В  январе-декабре  2022  года  552  вида  текстильной 
продукции было экспортировано в 73 страны мира. 
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Наибольшая доля экспорта текстильной продукции приходится на 

Российскую Федерацию ($1,26 млрд – 39,8%) и Турцию ($519,1 млн. – 

16,3%). 
Объем экспорта услуг по итогам января-декабря 2022 года составил 

$3,95 млрд, или 20,5% от общего объема торгового экспорта и увеличился, 

по сравнению с аналогичным периодом 2021 года, на 53,4%. В составе 

экспорта услуг львиную долю занимают транспортные услуги (44,3%), 

поездки (туризм) (40,7%), телекоммуникационные, компьютерные и 

информационные услуги (6,8%), прочие деловые услуги (3,9%). 

В то же время на прочие услуги (4,3%) наибольшая доля 

соответственно приходится на финансовые услуги (1,8%), услуги 

страхования и пенсионного обеспечения (1,4%), услуги технического 

обслуживания и ремонта (0,4%) и др. 

За отчетный период импорт составил $30,69 млрд (увеличение темпов 

роста, по сравнению с январем-декабрем 2021 года, составило 120,4%). 

Основную долю в его структуре занимают машины и транспортное 

оборудование (31,4%), промышленные товары (18,8%), а также 

химические вещества и аналогичная продукция (13,8%). 

Анализ динамики импорта товаров также показал, что в январе- 

декабре 2022 года, по сравнению с аналогичным периодом 2021 года, 

объем импорта товаров увеличился на $4,43 млрд и составил $28,17 млрд, 

а импорт услуг достиг $2,52 млрд. 

Наименьший объем импорта зафиксирован в мае 2022 года и отмечен 

на уровне $2,08 млрд. По сравнению с аналогичным месяцем 2021 года, его 

увеличение составило $40,4 млн. В декабре 2022 года объем импорта 

составил $3,11 млрд и, по сравнению с аналогичным периодом 2021 года, 

он увеличился на 7,1%. 

Доля импорта из стран СНГ, по сравнению с аналогичным периодом 

2021 года, снизилась на 4,2% и их доля во внешнеторговом обороте, по 

итогам января-декабря 2022 года, составила 36,9%. 

В целом по итогам января-декабря 2022 года в Республику Узбекистан 

было импортировано товаров и услуг из 179 стран. Более 2/3 часть импорта 

приходится на такие крупные страны-партнеры, как КНР, Российская 

Федерация, Казахстан, Республика Корея, Турция, Германия и 

Туркменистан. 

В структуре импорта республики значительная доля отмечена в 

г.Ташкент, что составляет 48,6%, или $14,91 млрд, а наименьшая доля 

зафиксирована в Сурхандарье – 0,5%, или 145,2 млн. долл. США. 

Объем импорта услуг за январь-декабрь 2022 года составил $2,52 млрд, 

или 8,2% от общего его объема и увеличился, по сравнению с аналогичным 

периодом 2021 года, на 42,9%. В составе импорта услуг основную долю 

занимают    поездки    (туризм–56,6%),     услуги    транспорта    (15,5%), 
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телекоммуникационные, компьютерные и информационные услуги (9,4%), 

прочие деловые услуги (5,3%). 

Кроме того, на долю прочих услуг пришлись 13,2% от общего импорта 

услуг, в том числе высока доля сборов за использование интеллектуальной 

собственности (4,4%), услуг строительства (2,8%), услуг технического 

обслуживания и ремонта (2,5%) и др. 

По итогам января-декабря 2022 года в структуре импорта объем 

машин и транспортного оборудования достиг $9,65 млрд и увеличился, по 

сравнению с аналогичным периодом 2021 года, на 16,9%, в целом 

удельный вес в общем объеме импорта составил 31,4%. 

Импорт машин и транспортного оборудования увеличился на $1,39 

млрд. Большая часть поставок этих товаров в страну приходится на КНР 
— $3,64 млрд (37,8%), Республику Корея — 1,54 млрд (16,0%) и Турцию 

— $726,9 млн. (7,5%). 

По итогам января-декабря 2022 года в структуре импорта объем 

промышленных товаров достиг $5,76 млрд и увеличился, по сравнению с 

аналогичным периодом 2021 года, на 22,0%, в целом удельный вес в общем 

объеме импорта составил 18,8%. 

В основном импорт промышленных товаров приходится на чугун и 

сталь ($2,51 млрд), изделия из металла ($730,8 млн.), текстильную пряжу, 

ткани, готовые изделия ($546,9 млн.), бумагу или картон ($466,1 млн.) и др. 

Источник: сайт uzdaily.uz 

 

Чем торговал Узбекистан в 2022 году 

Товарооборот Узбекистана в 2022 году вырос на 18,6% — до 50,01 

млрд долларов. Торговый дефицит достиг рекордных 11,39 млрд долларов. 

Экспортировались в основном текстиль, золото, газ, овощи и фрукты, 

импортировались зерновая продукция, сахарное сырьё, нефтепродукты, 

медикаменты и другое. 

Внешнеторговый   товарооборот   Узбекистана    в 2022    году 

достиг 50,01   млрд    долларов    США,    увеличившись    по сравнению 

с предыдущим годом на 7,84 млрд долларов, или на 18,6%. Это следует 

из данных Агентства статистики при президенте. 

Экспорт за год вырос на 15,9% — до 19,31 млрд, импорт — до 30,67 

млрд (+20,4%). Дефицит внешней торговли превысил  11,39  млрд,  что 

на 28,7% больше показателя 2021 года (-8,85 млрд долларов). Он был бы 

ещё   больше,   если бы   не экспорт    золота    и положительный    баланс 

по услугам. 

Из Узбекистана продолжился экспорт золота, в декабре он составил 

582,7 млн долларов. Золото занимает второе место (21,3%, или 4,11 млрд 

долларов) в структуре экспорта после промышленных товаров (23%, 4,44 

млрд), услуги (20,5%, 3,96 млрд) опустились на третью позицию. 

https://stat.uz/ru/press-tsentr/novosti-goskomstata/33840-o-zbekiston-respublikasi-tashqi-savdo-aylanmasi-2022-yil-yanvar-dekabr-3
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Экспорт без учёта золота в стоимостном выражении вырос на 21,1% 

— до 15,2 млрд долларов. Этого достигнуто в основном  за счёт  роста 

продаж текстильной продукции на 8,6% — до 3,18 млрд долларов, 

овощей и фруктов — 1,15 млрд долларов (+19,7%), газа — 910,9 млн 

долларов (+25,4%), нефти  и нефтепродуктов —  168,1   млн   долларов   

(в 2,1 раза) удобрений — 409,9 млн долларов (+18,3%), зерновых — 

357,7 млн долларов (+19,7%) и других позиций. 

Стоит отдельно отметить рост экспорта энергогенераторных 

машин и оборудования в 5,1 раза (172,9 млн долларов) и 

неспециальных машин и оборудования для промышленности, деталей 

машин — в 2,8 раза (81,6 млн долларов), а также табака и табачных 

изделий — 3,7 раза (66,7 млн долларов) и напитков — в 2,4 раза (44,4 млн 

долларов). 

Экспорт текстиля составил 16,5% в структуре общего экспорта. 

Большая часть продукции — по-прежнему пряжа (44,4%), однако её 

доля снизилась в пользу готовых трикотажных и швейных изделий 

(29,2%). География поставок расширилась с 65 до 73 стран. 

Для узбекского текстиля главным остаётся российский рынок, 

куда отправлено продукции на 1,26 млрд долларов (+38,9%). Поставки в 

Турцию выросли на 12,6% — до 519,1 млн долларов, в Кыргызстан — до 

513,4 млн долларов (+28%), при этом в Китай они упали более чем в 2 

раза — с 636,3 млн до 274 млн долларов. 



31 

 

 

 
 

Медицинской   и фармацевтической    продукции импортировано 

на 1,6 млрд долларов (+0,1%), пластмассы — 836,6 млн долларов 

(+35,4%), чугуна и стали — 2,51 млрд долларов (+20,2%), машин — 

2,13 млрд долларов (+13,9%), эфирных масел, резиноидов и 

парфюмерных веществ, туалетных препаратов, полирующих и моющих 

средств — 363,5 млн долларов  (19%),  изделий  из металла —  730,8  млн  

долларов (+26,5%), текстильной пряжи, ткани и готовых изделий — 

730,8 млн долларов (26,5%), бумаги, картона и изделий из бумаги — 466,1 

(+26,1%). 

По группам стран наибольший объем внешней торговли приходится 

на страны СНГ – $19,2 млрд., из них на страны ЕАЭС – $17,1 млрд., 

торговый оборот с остальными странами составил – $30,8 млрд. в том 

числе со странами Евросоюза – $4,5 млрд. 

В свою очередь, в 2022 году из этих стран были импортированы 

в основном следующие виды продукции: 

• 74,7% продукции импортируется из

 Китая (3,3 млрд долл.) технологические инструменты и 
оборудование (35,4% или 1,6 млрд долл.), электротехника и  запчасти 

(12,5%  или  551,1  млн. долл.), транспорт и его запасные части (12,3% или 
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546,2 млн. долл.), металлы и изделия из них (9,6% или 424,8 млн. долл. 
продукции химической промышленности (4,9% или 218,1 млн долл.) 

группа , образованная; 

• 68,0% продукции импортируется из

 России (2,8 млрд  долл.) металлы  и  изделия  из  них (22,6%  или  

924,0  млн. долл.), продовольственные товары (14,7%  или  598,4  млн.  

долл.), древесина   и   полы,    изделия    из    них (12,7%    или    520,0    

млн. долл.), технологические инструменты и оборудование (9,0% или 

366,1 млн. долл.), нефть и нефтепродукты (9,0% или 365,6 млн. долл.) 

группа, образованная; 

• 84,7%       продукции       импортируется       из       Казахстана 

(1,8 млрд долл.) продукция сельского хозяйства (29,0% или 607,8 млн 

долл.), металлы и изделия из них (19,4% или 407,0 млн. долл.), 

природные ископаемые (18,2% или 381,2 млн долл.), продовольственные 

товары (9,7% или 203,5 млн. долл.), нефть и нефтепродукты (8,4% или 

174,9  млн. долл.) группа, образованная; 

• 84,5% продукции, импортируемой из Южной Кореи (1,6 млрд 

долл.) транспорт  и  его  запасные   части (48,7%   или   943,0   млн. 

долл.), технологические   инструменты   и   оборудование (18,2%   или 

351,6 млн. долл. (6,7% или 129,6 млн долл.), пластмассы и изделия из 

них, пленки (6,0% или 117,0 млн долл.). металлов и изделий из них 

(4,8% или 93,7 млн. долл.) группа, образованная; 

• Из    Турции импортировано 68,5%    продукции    (734,9млн 

долл.) технологическое    оборудование (40,4%    или     433,5     млн. 

долл.), продукция химической промышленности (11,2% или 119,7 млн 

долл.), текстильной продукции (6,2% или 66,5 млн. долл.), 

фармацевтической продукции (5,4% или 57,8 млн. долл. металлов и 

изделий из них (5,3% или 57,4 млн. долл.), которые создали группу. 

В результате анализа выяснилось, что среди продукции 

обрабатывающей промышленности объем импорта по сравнению с 2019 

годом составил промышленные и лабораторные печи (+252,5 млн. 

долл. или в 3,3 раза), терапевтические препараты (+121,6 млн долл. или 

в 1,2 раза) и мобильных телефонов (+83,8 млн. долл. или в 4,6 раза). 

При этом промышленные и лабораторные печи поставляются в 

основном из Чехии (91,2% или 330,0 млн. долл.), терапевтические 

препараты в      основном       из       Индии       (21,9%      или       186,1       

млн       долл.) и мобильные телефоны в основном из Китая (64,2% или 

68,5 млн долл.) импортные. 

Также среди продукции обрабатывающей промышленности объем 

импорта по сравнению с 2019 годом составил сборные строительные 

конструкции (-168,0 млн. долл. или в 1,7 раза), тракторы (-107,2 млн. 

долл. или в 2,2 раза) и части металлоконструкций (-96,8 млн. долл. или в 

2,6 раза). 
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При этом снижение объема импорта по сборным строительным 

конструкциям произошло в Южной Корее (в 1,8 раза или -88,4 млн. долл.), в 

Китае на тракторы (в 2,4 раза или -49,3 млн. долл. и металлоконструкций в 

Южной Корее (в 33 раза или -43,9 млн. долл.) который является самым 

высоким. 

Кроме того, по имеющимся производственным мощностям в 

республике по 1 058 видам продукции объем импорта составил 12,1 млрд. 

долларов США. 

Из них, при уровне использования мощностей свыше 90 процентов и 

среднегодовой  производственной  стоимости свыше  7,2 млн.   долларов, 

48 наименований отечественной продукции импортировано на общую 

сумму 941,0 млн. долларов; 

При этом объем импорта составляет нефтяное сырье (166,5 млн. долл.), 

ремни и подушки безопасности (123,1 млн. долл.), грузовые автомобили 

(110,3 млн. долл.), легковые автомобили с мощностью двигателя 1500-1800 

куб. см (109,1 млн. долл.) и нарезанные и упакованные фрукты и овощи (84,7 

млн долл.), который является самым высоким по таким продуктам, как. 

Из них импортировано в общей сложности 1,2 млрд. долларов 

сопутствующей продукции на 34 отечественных предприятия с уровнем 

использования мощности в диапазоне 50-90 процентов и среднегодовой 

производственной стоимостью свыше 4,4 млн. долларов; 

При этом объем импорта газа (368,9 млн. долл.), автозапчасти (348,4 

млн долл.), портландцемент (130,2 млн долл.), мука из мягкой пшеницы (88,2 

млн. долл.) и 

самоходные погрузчики (53,0 млн. долл.), который является самым высоким 

по таким продуктам, как. 

Из них, при уровне использования мощности в пределах 30-50 

процентов    и    среднегодовой    производственной    стоимости свыше 

2,4 миллиона долларов, 13 наименований отечественной 

продукции импортировано на общую сумму 342,3 миллиона долларов; 

При этом объем импорта оборудования систем телефонии и связи 

(106,8 млн. долл.), машины для производства текстильного волокна (76,6 

млн. долл.), холодильное и морозильное оборудование (47,1 млн. долл.), 

металлические пруты и стержни (36,9 млн. долл.), шоколадные конфеты (26,2 

млн долл.), который является самым высоким по таким продуктам, как. 

Из них, при уровне использования мощностей ниже 30 процентов и 

среднегодовой производственной стоимости выше 836,3 тыс. долларов, 

импортировано  23 единицы  отечественной  продукции  на   общую 

сумму 445,1 млн. долларов. 

При этом  объем  импорта  шин  сельскохозяйственных  машин 

(99,7 млн. долл.), шины для легковых автомобилей (64,3 млн долл.), машины 

для сбора урожая (57,5 млн. долл.), азот и фосфор (39,2 млн долл.), 

алюминиевые мощности (38,0 млн долл.), который является самым высоким 
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по таким продуктам, как. 
По итогам января-декабря 2022 года внешнеторговый оборот (ВТО) У 

 

Итоги 2022 года в текстильной промышленности 

 

Каждый раз, когда вы посещаете окраины Ташкентской области, вы 

попадаете в глаза текстильным фабрикам. Стратегия развития, определенная 

правительством в последние 4 года, на сегодняшний день дала свои плоды. 

Промышленные предприятия играют важную роль в развитии 

предпринимательства (около 8 тыс. предприятий), обеспечении занятости 

(более 501,0 тыс. рабочих и 

служащих), особенно в трудоустройстве женщин и молодежи (более  60%  

работающих-женщины        и        молодежь),  создании       предприятий       в 

отдаленных     районах (в     каждом     районе     имеются текстильные 

предприятия), привлечении иностранных        инвестиций (3,2 млрд. 

долл.долл.), в экспорте продукции (3.05 млрд. долл.долл.(хлопчатниково- 

текстильные кластеры и через них за   последние   30   лет   обновление 

сельскохозяйственной техники, повышение урожайности хлопка, внедрение 

водосберегающих систем). 

Узбекистан на протяжении многих лет был ресурсным центром хлопка, 

сегодня мы выращиваем около 3.0 млн. тонн хлопка. Мы создали 100% 

перерабатывающие мощности для более чем тонны хлопка и начали 

импортировать хлопковое волокно из соседних стран. 

Кроме того, текстильные предприятия инвестировали в текстильную 

промышленность соседних стран за пределами республики и запускали новые 

предприятия. В качестве примера можно привести ООО “Нил Гранит”, ООО 

“Астера текстиль”, которые добились расширения своей деятельности в 

соседних Киргизии и Казахстане. Пока что внутри отраслей этот результат был 

достигнут только в текстильной промышленности. 

При разработке новых видов продукции предприятия текстильной 

промышленности акцентировали внимание именно на выпуске продукции tayer 

и увеличении ее доли в экспорте. В настоящее время мы расширяем 

производство смесовой пряжи, тканей. Кроме того, было расширено 

производство джинсовой продукции. 

Как известно, в начале года Еврокомиссией была внедрена система 

GSP+ для стимулирования экспорта в страны Евросоюза. Это 100 млн.в Европу 

было экспортировано продукции на сумму более $ 1 млрд. В этом году 

Ассоциацией проведена эффективная работа по производству текстильной 

продукции на основе европейских стандартов. В каждой области организованы 

семинары и обучающие тренинги по выходу на европейский рынок и 

внедрению международных стандартов. В результате на сегодняшний день 
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Узбекистан вошел в число стран-производителей органического (ЭКО) хлопка. 

Более 9 видов международных стандартов внедрено на 55 предприятиях. Еще 

один обнадеживающий результат- предприятие Posco International стало первой 

текстильной компанией в республике, получившей GRS (Global Recycled 

Standard) и RCS (Recycled Claim Standard). 

Кроме того, в целях увеличения экспорта узбекской текстильной 

продукции на европейский рынок и ознакомления с ее промышленным 

потенциалом, впервые торговая миссия, состоящая из более чем 45 местных 

предприятий совместно с Министерством инвестиций и внешней торговли, 

посетила такие страны, как Франция, Италия, Испания, Польша и приняла 

участие в V2V, V2S, B2G встречах, форумах, выставках. В результате были 

подписаны новые соглашения и соглашения. Впервые расходы на участие 

текстильных предприятий в выставках были полностью возмещены 

правительством. 

В 2022 году Ассоциация решила сосредоточиться на 3 ключевых 

вопросах: 

1. Подготовка квалифицированных кадров в промышленности и 

создание новых текстильных вузов; 

2. Расширение участия узбекских текстильных предприятий в 

международных выставках и широкое продвижение отечественной 

продукции; 

3. Ускорение экспорта на рынки Европы, Африки и Америки в качестве 

новых рынков. 

Например, почему именно рынки США, Африки и Европы? 

Экспорт в США по итогам 2021 года составил 2 250 тыс. долларов, 

США-рынок с огромными возможностями, количество АХО составляет 332 

млн.более. Потребление текстильной продукции составляет 27.0 млрд.более. 

А в ЕС по итогам 2021 года осуществлен экспорт на сумму 135 752.1 

тыс. долларов, население-446.0 млн. человек.более. Потребление текстильной 

продукции составляет 250 млрд. более 23% мирового потребления 

производимого текстиля приходится именно на европейские страны - это 

Германия, Франция, Италия, Великобритания, Испания и Нидерланды. В 

основном импортируется трикотаж. Румыния, Венгрия, Хорватия и Польша 

быстро входят в число европейских стран-импортеров текстильной продукции. 

Именно с указанными странами будет расширено сотрудничество. 

К концу 2021 года африканские страны осуществили экспорт в размере 

32 500 тысяч долларов с населением 1.2 млрд. более. 

Эти рынки являются крупнейшими для Узбекистана, и в 2022 году 

объем экспорта на эти рынки планируется увеличить в несколько раз. 

Привлечение иностранных образовательных учреждений 

Ташкентский институт текстильной и легкой промышленности вместе 
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уже много лет российский государственный университет, 9-10-город Ташкент, 

которая состоялась в сентябре и подписали протокол об образовании и науке в 

международном конференция “дорожной карты” планируется открыть филиал за 

сегодня, если “технология текстильной промышленности (на поле)”, 

“автоматизация и управление технологических процессов (полей)”, 

“экономическая безопасность”, “полиграфия и упаковка” направления студенты 

получили образования. 

Открыт совместный факультет с узбекско-российским совместным 

факультетом “текстильные и полиграфические технологии” совместно с 

французской Академией моды “Париж и дизайн”, Ивановским 

государственным политехническим университетом России, Костромским 

государственным университетом. 

На сегодняшний день планируется открытие образовательных 

направлений в сотрудничестве с отраслевыми образовательными учреждениями: 

Ташкентский институт текстильной и легкой промышленности 

(ТТЭСИ): 

Наиболее востребованными направлениями в ташкентском филиале 

Российского государственного университета им. Косыгина для подготовки 

специалистов в области экономики являются мерчендайзинг, массмедиа, 

маркетинг, Инноватика (текстильная отрасль) и нанотехнологии (по отраслям).; 

Осуществляется сотрудничество с китайским государственным 

университетом "Дунгуа" и открытие совместного факультета; 

Открытие факультета "текстиль и печать" с университетом Джонгу, 

Южная Корея; 

Стамбульский технический университет (Istanbul Technical University) 

текстильное направление; 

Университет Нижнего Рейна (Hochschule Niederrhein) (Германия) 

области текстильных и швейных технологий, электротехники и компьютерных 

наук, машинного и технологического проектирования, дизайна, экономики, 

промышленной инженерии; 

Технический университет Дортмунда (Германия) направление 

дизайна; 

Университет Вупперталь Берг университет Вупперталь (BUW) 

(Германия) направление полиграфии, машиностроения, технологий безопасности, 

промышленного дизайна; 

Текстильная инженерия Уханьского института текстильной 

промышленности Уханьского университета (WIST) является одним из 

направлений технологий в текстильной и швейной промышленности Китая. 

Текстильная промышленность в цифрах 

Если   говорить   о   цифрах   в   отрасли,   то   по   итогам   2021 года 

текстильными предприятиями переработано в общей сложности 1,0 млн., 5 

тыс. тонн хлопкового волокна, объем производства промышленной 



38 

 

 

продукции составил 31,9 трлн.(темп роста-140,7 процента), из них товаров 

народного потребления на 19,8 трлн сумов (133 процента). В  частности,   в   

разрезе   продукции-пряжа   - 747,0   тыс. тонн (118,6 процента), газировка – 

510,0 млн. кв. м. (125,6 процента), 

трикотажных  тканей  – 175,0  тыс. 

тонн (146,3 процента), чулочно   –   носочных    изделий    – 293,1    млн пар 

(114,0 процента), трикотажных       изделий-175,0 

млн. шт (115,9 процента) и швейная  продукция   - 

571,0млрд.Сум (143,4 процента). В рамках программы локализации 

реализовано 36 проектов на общую сумму 566,8 млрд. долларов 

США.произведено Сумской готовой продукции и комплектующих изделий. 

В рамках инвестиционной программы по  21 проекту было 

реализовано 232,9 млн. долл. США, из них объем прямых иностранных 

инвестиций составил 150,6 млн. долл.долларов (100 процентов к плану). 

К концу 2021 года 1 250 предприятий поставят   в  общей сложности 3 

035,3 млн.к доллару (162,4% к 2020 году). По итогам 2021 года доля валового  

внутреннего продукта в общем  экспорте составила 55,4%, доля готовой 

продукции с добавленной и высокой добавленной стоимостью-44,6%, темп 

роста по сравнению с 2020 годом-141%. 

России в экспорте продукции-32,0% (950,0 млн. долл.долл.), Китай- 

22,0%  (630,0  млн.  долл.долл.Кыргызстан-13,0%   (385,0   млн. долл.долл.), 

Турция-16,0 (460,0 млн. долл.долл.) образовали основные государства-

партнеры. 

Согласно программам развития регионов, в 2021 году общая стоимость 

составит 733,2 млн. долларов США. долларов (из них 447,3 млн. долл.долл. 

наряду с иностранными инвестициями и кредитами реализовано 

85 крупных проектов в текстильной и швейно-трикотажной промышленности, 

создано более 22 000 новых рабочих мест. 

Налоговые и таможенные льготы: 

При импорте на территорию Республики Узбекистан технологического 

оборудования, аналоги которого не производятся в республике, освобождены от 

уплаты таможенной пошлины и налога на добавленную 

стоимость.(Постановление ВМ 352 от 04.06.2021 г.). В результате данного 

решения текстильные предприятия будут освобождены от таможенных и 

налоговых платежей на сумму 380,6 млрд сумов в годовом периоде 

Таможенная пошлина на отдельные виды сырья и полуфабрикатов 

применяется по “нулевой” ставке (ПП-5262 от 20.10.2021). Предприятия получат 

возможность не платить таможенные и налоговые платежи на сумму 19,5 млрд 

сумов в год. 

Предприятия, имеющие долю экспорта готовой швейно-трикотажной 

продукции в общем объеме валовой выручки по итогам отчетного периода не 
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менее 60 процентов, освобождаются от уплаты налога на имущество до 1 января 

2023 года (ПП-4453 от 16.09.2019). В результате предприятия будут 

освобождены от уплаты налога на имущество на сумму 6,2 млрд. сумов. 

Также будет снижена налогооблагаемая база по налогу на прибыль 

предприятий текстильной, швейно-трикотажной, кожевенно-обувной и меховой   

отраслей   на   сумму   расходов   по   строительству   современных очистных и 

канализационных сооружений в равных долях в течение семи лет. 

300 тыс.-10 млн. долл.США на производство готовой пряжи, 

шерстяной и смешанной пряжи, а также трикотажной пряжи, готовой швейной, 

трикотажной, чулочно-носочной продукции и текстильной 

галантереи.предприятиям, созданным с привлечением прямых инвестиций более 

чем на 3-7 лет, предоставляются налоговые льготы. 

 

РЫНОК ШВЕЙНЫХ И ТРИКОТАЖНЫХ ИЗДЕЛИЙ 

Мировой рынок текстиля вырос с 573,22 млрд. долл. в 2022 году до 

610,91 млрд. долл. в 2023 году при совокупном годовом темпе роста (CAGR) 

6,6%. Война между Россией и Украиной подорвала шансы на восстановление 

мировой экономики после пандемии COVID-19, по крайней мере, в 

краткосрочной перспективе. Война между этими двумя странами привела к 

введению экономических санкций против нескольких стран, резкому росту цен 

на сырьевые товары и нарушению цепочки поставок, что вызвало инфляцию 

товаров и услуг и оказало влияние на многие рынки по всему миру. 

Ожидается, что в 2027 году объем рынка текстиля вырастет до 755,38 млрд. долл. 

при темпах роста в 5,5%. 

 

Текстильная промышленность является постоянно растущим рынком, 

основными конкурентами которого являются Китай, Европейский Союз, США и 

Индия. Китай является ведущим мировым производителем и экспортером как 

необработанного текстиля, так и одежды. Соединенные Штаты являются 

ведущим производителем и экспортером хлопка-сырца, а также крупнейшим 

импортером необработанных тканей  и одежды. Текстильная промышленность 

Европейского Союза включает в себя Германию, Испанию, Францию, Италию 

и Португалию на переднем крае со стоимостью более 1/5 мировой текстильной 

промышленности. Индия является третьей по величине текстильной 

промышленностью и отвечает за более чем 6% от общего объема текстильного 

производства в мире. Быстрая индустриализация в развитых и развивающихся 

странах и развивающиеся технологии помогают текстильной промышленности 

иметь современные установки, способные производить высокоэффективные 

ткани. Эти факторы помогают текстильной промышленности зафиксировать 

больше доходов в течение исследуемого периода и, как ожидается, помогут 

отрасли в дальнейшем в прогнозируемом периоде. 



40 

 

 

 

 
 

Азиатско-Тихоокеанский регион был крупнейшим регионом на рынке 

текстиля в 2022 году. Вторым по величине регионом на рынке текстиля была 

Западная Европа. 

Ожидается, что рост спроса на покупки через Интернет будет 

стимулировать развитие рынка текстильного производства. Производители теперь 

могут продавать свою продукцию на более широкой платформе, чем раньше, что 

приведет к географическому увеличению их клиентской базы, стимулируя рост 

рынка текстильного производства. Например, в таких странах, как Индия, 

порталы электронной коммерции способствовали росту продаж традиционной 

одежды за счет более  широкого распространения продукции производителей, 

которые были ограничены одной географией. 

К числу основных компаний на рынке текстиля относятся Toray 

Industries Inc., Daiwabo Holdings Co Ltd., Mohawk Industries Inc., Ashley 

Furniture Industries  Inc., Berkshire Hathaway Inc., Far Eastern New  Century, 

Tarkett S.A., Beaulieu International Group, Masco Corporation и Grasim Industries 

Limited. 

РЫНОК РОССИИ 

В России рынок текстиля занимает второе место после 

продовольственного. Большая часть рынка принадлежит импортным товарам, 

но отечественный производитель стремится привлечь внимание потребителя 

качеством и доступной ценой. 

В течение последних 5 лет объем производства легкой промышленности 

показывает стабильный рост - в среднем, на 7% в год. По итогам 2022 года 

производство текстильных изделий составило около 359 млрд рублей, что 

практически на 8% больше, чем в 2021 году. 
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В то же время за последний год прядение текстильных волокон 

снизилось на 21,1%, отделка тканей и текстильных изделий - на 24%, 

производство прочих текстильных изделий - на 8,1%, производство 

текстильных тканей - на 3,6%. Ткацкое производство в России развито слабо, и 

сейчас легкая промышленность в основном занимается пошивом. Также стоит 

отметить подорожание тканей в 2022 году. 

Спад производства связывают с проблемами поставок хлопкового 

волокна и хлопковой пряжи. Волокно закупается в основном  в Казахстане, 

Таджикистане, Азербайджане, Киргизии. Однако в этих странах 

активизировались турецкие и иранские компании, нарастившие  закупки хлопка. 

Узбекистан же несколько лет назад перестал экспортировать хлопок и направил 

все объемы на внутренний рынок. 

Среди других причин спада производства аналитики называют сложности 

с логистикой. Значительная часть красителей, фурнитуры, шерстяной пряжи, 

тканей и оборудования поставлялась из стран Евросоюза. Кроме того, возникли 

трудности в проведении валютных платежей с компаниями из стран, не 

вводивших ограничений. Особенно остро ситуация сказалась на переработке. Из-

за ограничений российские переработчики текстиля перестали завозить 

импортное сырье: порядка 70% от всего сырья для переработки. 

В этом году ожидается стабилизация уровня производства текстильной 

продукции. Перспективы развития отрасли зависят от того, как быстро в России 

смогут нарастить сбор и переработку хлопка, производство красителей, 

оборудования, иных материалов, а также найти альтернативных поставщиков за 

рубежом. 
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Рынок Европы 

 

Объем рынка текстиля в Европе оценивается в 179.64 млрд долларов США 

в 2023 году и, как ожидается, достигнет 212.60 млрд долларов США к 2028 году, 

а среднегодовой темп роста составит 3.43% в течение прогнозируемого периода 

(2023-2028 годы). 

В Европе текстильная промышленность вносит основной вклад в 

экономику, в ней занято почти 6% рабочего класса в общем объеме 

производства в регионе. Европа является домом для сотен ведущих ритейлеров и 

брендов, всемирно известных дизайнеров, тысяч талантливых начинающих 

дизайнеров, а также дальновидных предпринимателей, исследователей и 

преподавателей. Европейский  высококачественный текстиль и модные товары 

премиум-класса пользуются растущим спросом как в странах с высоким уровнем 

дохода, таких как США, Швейцария, Япония или Канада, так и в 

развивающихся странах, таких как Китай и Гонконг, Россия, Турция и 

Ближний Восток. Технический текстиль – это бесспорная история успеха 

европейской промышленности. Что касается международной торговли, то как 

экспорт, так и импорт технического текстиля постоянно росли на протяжении 

многих лет. 

Европейский текстильный сектор особенно активен в проведении 

исследовательских работ для разработки новых и инновационных продуктов. 

Учитывая преимущества органических продуктов для здоровья и окружающей 

среды, более экологически сознательные потребители теперь переходят на 

одежду из органического текстиля. В ответ на потребительский спрос и 

стремление к экологичности своей деятельности индустрия моды в настоящее 

время предпринимает новые шаги в направлении использования более 

экологичных тканей. Гиганты быстрой моды также делают скачок в сторону 

органических и переработанных альтернатив. HM, например, уже увеличила 

использование органического и переработанного хлопка до 95%. 

Ожидается, что рост располагаемого дохода и растущее предпочтение 

онлайн- покупок будут стимулировать европейский текстильный рынок в 

течение следующих нескольких лет. Интернет-магазины по-прежнему 

приобретают все большее значение, хотя спрос значительно варьируется в 

зависимости от региона и страны. Около 5% расходов домашних хозяйств в 

Европе расходуется на одежду и обувь, из которых около 80% тратится на 

одежду и 20% на обувь. Спрос на премиальные и брендовые продукты очень 

высок из- за увеличения располагаемого дохода на душу населения. Рост 

располагаемого дохода наряду с инвестициями в текстильное производство 

создаст выгодные перспективы роста для текстильного рынка во всем регионе. 

РЫНОК УЗБЕКИСТАНА 

Текстильная и швейно-трикотажная промышленность Узбекистана 



43 

 

 

является одной из ведущих и динамично развивающих отраслей. Она играет 

существенную роль в решении государственных задач и отвечает жизненно 

важным интересам многих регионов. Содействует гармоничному развитию 

регионов, обеспечению занятости населения и улучшению его благосостояния, 

оказывает помощь в становлении и развития малого и частного бизнеса. Сейчас 

в Узбекистане работают более 408 предприятий легкой промышленности с 

объемом переработки свыше 600 тыс. тонн хлопкового волокна. 

 

 

За прошедшие 28 лет отрасль стала одним из лидеров и в привлечении 

иностранных инвестиций, и в области экспорта продукции с высокой 

добавленной стоимостью. Сегодня  индустрия  представлена широким 

экспортным ассортиментом – от пряжи до готовых швейных и трикотажных 

изделий. 

В 2017-2022 гг. в текстильной отрасли отмечалась позитивная динамика 

по всем направлениям. Так, за 6 лет объем производства отрасли вырос на 73%. 

Значительно увеличились объемы производства товаров текстильной и швейно-

трикотажной отраслей. Объем производства пряжи вырос в 2,3 раза (с 393 тыс. 

тонн в 2017 г. до 906 тыс. тонн в 2022 г.), тканей в 2,2 раза (с 364 до 814 млн кв. 

м), трикотажного полотна в 4,1 раза (с 59 до 242 тыс. тонн), швейно-

трикотажных изделий в 8,5 раза (с 273 до 2 324 млн шт.), чулочно- носочных 

изделий в 7,4 раза (с 63 до 462 млн пар). Доля продукции  с  высокой  

добавленной  стоимостью  в  объеме  производства 
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текстильной отрасли увеличилась с 27% в 2017 г. до 54% в 2022 г. Высокая 

динамика роста текстильной промышленности, меры поддержки государства 

позволили повысить деловую активность и инвестиционную привлекательность 

отрасли. Так, количество предприятий в отрасли за последние шесть лет 

увеличилось в 2,4 раза с 7,7 тыс. до 18,4 тыс. Объем инвестиций вырос с 518 

млн долл. в 2017 г. до 1,6 млрд долл. в 2022 г. Всего же за 2017-2022 гг. было 

привлечено 6,7 млрд долл. инвестиций. 

Текстильная отрасль также обладает высоким экспортным потенциалом. 

В течении последних лет экспорт текстильной продукции увеличился в 2,8 раз, с 

1,1 млрд долл. в 2017 г. до 3,2 млрд долл. в 2022 г. В частности, экспорт пряжи 

вырос в 2,2 раза (с 646 млн долл. до 1,5 млрд долл.), тканей в 3 раза (с 59 млн 

долл. до 175 млн долл.), трикотажного полотна в 6,2 раза (с 50 млн долл. до 308 

млн долл.), швейно-трикотажных изделий в 3,3 раза (с 359 млн долл. до 1,2 

млрд долл.). Благодаря динамичному развитию в 2017-2022 гг. количество 

занятых в отрасли увеличилось в 1,5 раза со 162 тыс. до 245 тыс., а доля в ВВП 

выросла с 2,3% до 2,6%. 

По итогам января-июня 2023 года удельный вес производства 

текстильных изделий в структуре обрабатывающей промышленности составил 

13,5 %, индекс физического объема увеличился на 5,4 %, а объем производства 

стал равен 33 325,4 млрд. сум. 

 

 

За январь-июнь 2023 года удельный вес производства одежды в 

структуре обрабатывающей промышленности составил 4,0 %, а индекс 

физического объема - 111,8 %, объем производства достиг 9 960,9 млрд. сум. 
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В соответствии с Стратегией Нового Узбекистана в 2023-2026 гг. 

производство текстильной промышленности намечено увеличить в 2 раза. 

В системе Ассоциации «Узтекстильпром» функционирует более 1 512 

промышленных предприятий, из них 369 предприятия текстильной отрасли и 1143 

предприятий швейно-трикотажной отрасли. В том числе 29 крупных 

предприятий, 1 483 предприятий отнесенных к категории субъектов малого и 

частного бизнеса. Предприятия Ассоциации также производят и другие 

изделия широкой номенклатуры и ассортимента специфического профиля, в том 

числе производят товары медицинского назначения, нетканые материалы, 

удовлетворяя потребность в ватной продукции, специальной рабочей одежде, 

махровых изделиях, а также обеспечивают разработку и внедрение в 

производство продукции нового поколения – новых инновационных продуктов. 

Наибольший прирост добавленной стоимости в цепочке производства 

текстильной отрасли из хлопка имеется в сфере пошива готовых трикотажных и 

швейных изделий. 

Исходя из важного значения текстильной отрасли для экономического 

развития страны, в Узбекистане  реализуется  Программа мер по дальнейшему 

развитию текстильной и швейно-трикотажной промышленности. 

За 20 лет в текстильную отрасль, в рамках реализации 180 

инвестиционных проектов, были привлечены более $2,5 млрд. долл. США 

иностранных инвестиций из Южной Кореи, КНР, России, Индии, 

Великобритании, Германии, в том числе за последние 3 года – 575,3 млн. 

долл. Свыше 80% привлеченных иностранных инвестиций приходятся на долю 

таких стран, как Южная Корея, Швейцария, Сингапур, Великобритания, Германия, 

Индия и Турция. Возросли показатели технической оснащенности 

производственных    помещений.    Введено    в    действие    более    1,6    млн 
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прядильных веретен, 100 тыс. камер, что составило 89,3% от имеющегося 

парка технологического оборудования. 

В настоящее время в Узбекистане создано более 400 предприятий в 

сфере легкой промышленности с участием иностранных инвестиций. В 

отрасль привлечены иностранные инвестиции в объеме более 2,0 млрд. долл. 

США, и сегодня в республике успешно работают такие ведущие 

иностранные производители текстильной продукции и оборудования, как 

«Indorama Industries PTE. Ltd.» (Сингапур), «Daewoo International», «Daishin 

textile», 

«Shindong Enerkom» (Южная Корея), «Rieter AG», «Uzteks», «Plasteks», 

«Bo Group» (Турция), «Vayreks», «Osborne Trading», «Anteks

 Group» (Великобритания) и многие другие. 

 
Узбекистан экспортировал текстиль на $2,4 млрд 

 
 
 

Узбекский текстиль продолжает завоёвывать мировой рынок. 
Об этом сообщили в Агентстве по статистике Республики 
Узбекистан. 

За январь-октябрь 2024 года было экспортировано текстильной 
продукции на сумму 2 миллиарда 433,4 миллиона долларов. Это 
составило 10, % от общего объёма экспорта. Основными статьями 
экспорта являются пряжа и нити, готовая текстильная продукция, 
трикотажные полотна, ткани и носочно-чулочные изделия. За 
указанный период узбекский текстиль был поставлен в 56 стран 
мира, что говорит о расширении географии экспорта. 
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Экспортируемая продукция: 
• Общий экспорт — $2,4 млрд. 
• Пряжа и нити — $1057,3 млн. 
• Готовая текстильная продукция — $952,3 млн. 
• Трикотажные полотна — $251,1 млн. 
• Ткани — $119,4 млн. 
• Носочно-чулочные изделия — $34,2 млн. 

Узбекистан выручил $1,5 млрд от продажи текстиля 
Экспортный показатель сократился более чем на 5%. 

 
В январе-июне 2024 года Узбекистан экспортировал текстильную 

продукцию более чем на $1,5 млрд, следует из отчета Агентства по 

статистике. 

По сравнению с аналогичным периодом прошлого года экспортный 

показатель уменьшился на 5,3%. 

В структуре экспорта текстильной продукции основную долю 

занимают пряжа (46,2%) и готовые текстильные изделия (38,1%). 

https://stat.uz/ru/press-tsentr/novosti-goskomstata/55261-vneshnetorgovyj-oborot-respubliki-uzbekistan-za-yanvar-iyun-2024-g
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Узбекский текстиль: прорыв к деньгам состоятельных 

потребителей 
Информационная служба ассоциации «Узтекстильпром» 

отследила  важные события  в текстильной отрасли Узбекистана в 2023 

году. 

 Внедрение международных стандартов: 

Для производства и экспорта продукции на основе международных 

стандартов  ассоциацией «Узтекстильпром» и Агентством по продвижению 

экспорта было внедрено 7 видов стандартов на 60 предприятиях, а 

количество сертифицированных предприятий увеличено вдвое. 

В результате внедрения сертификата США WRAP на 11 предприятиях 

в декабре минувшего года  Узбекистан стал одним из первых не только в 

Центральной Азии, но и в СНГ по поставке текстильной продукции на 

американский рынок. 

Производство продукции по брендовым заказам: 

В 2023 году предприятиями отрасли было налажено производство 

продукции в общей сложности под 27 европейскими и азиатскими 

брендами, что привело к экспорту текстильной продукции под этими 

брендами на сумму 1,2 миллиарда долларов к концу года. 

Международные бренды Cottonella (Италия), TeamDress и Langheinrich 

(Германия), имеющие собственный рынок, “релокацировали” в Узбекистан 

за счёт 12 миллионов долларов прямых инвестиций, а их продукция 

направляется на экспорт. 

В 2024 году в Самарканде будет проведена  конференция 

международных федераций производителей текстиля и готовой одежды, 
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призванная объединить более 700 лидеров брендов и ритейлеров в 

Узбекистане. 

 Расширение экспортных рынков: 

В настоящее время в США, странах Европы (Германия, Италия, 

Польша и др.), Корее и странах СНГ действуют более 80 торговых домов, 

представительств и агентств, продолжается работа по открытию торговых 

домов еще 16 предприятий. 

В 2023 году  было  обеспечено участие более 150 предприятий в 16 

крупных международных выставках в таких странах, как Германия, Россия, 

Франция, Испания, Италия, Турция, США. 

Кроме того, были организованы бизнес-миссии в Милан, Барселону и 

Валенсию, Штутгарт, Шанхай, Париж и Лион, Джидду и Лондон, а также 

подписаны экспортные контракты на сумму 180 миллионов долларов. 

В результате развития электронной коммерции продукция на сумму 

400 миллионов долларов была экспортирована через такие торговые 

площадки, как Wildberries и Ozon. 

 Производство новых видов продукции: 

В целях расширения производства продукции с добавленной 

стоимостью и повышения конкуренции в  минувшем этом году 

переработано более 110 тысяч тонн искусственных волокон и смесовых 

тканей. 

Начата разработка новых видов продукции —  тканей для скатертей, 

штор и мебели, специальной одежды, покрытий, отмечено, в частности, в 

сообщении. 
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Свойства шелка: Преимущества и 
недостатки 

 
Шёлк — само слово, будучи произнесенным, ласкает слух и нежно 

обволакивает, как и ткань, которая носит это название. 

С момента ее появления прошло уже больше пяти тысячелетий, а она 

по-прежнему считается одной из самых благородных и роскошных. 

 Как делают шелк 

Производство натурального шелка — очень трудоемкий и долгий 

процесс. Его главные герои — гусеницы тутового шелкопряда, которые 

трудятся «в поте лица», вырабатывая волокно. Из него в последующем 

получают нить. Из 3500 м волокна, содержащихся в коконе, удается 

получить только 1000—1500 м шелковой нити. 

Интересный факт: в странах Азии, сняв шелк с кокона тутового 

шелкопряда, куколку не выбрасывают, а используют в пищу, 

предварительно засахарив или обжарив. 

Оригинальная шёлковая нить имеет желтую окраску, поэтому ее 

обесцвечивают, вымачивая несколько часов в горячем щелочном растворе. 

Когда она становится белой, ее красят натуральными или химическими 

красителями во все цвета радуги. 

 Благодаря трудам селекционеров сегодня мы имеем довольно много 

пород тутового шелкопряда. Они отличаются продуктивностью, 

продолжительностью жизни, качеством нити и другими характеристиками, 

важными для производства натурального шелка. 

Свойства и виды шелка 

Шелковая нить — упругая, эластичная, блестящая, хорошо поддается 

окрашиванию. Из нее получается нежная и мягкая, при этом очень прочная 
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ткань, покоряющая сердца роскошным блеском, гладкостью и приятными 

тактильными ощущениями. Эти качества позволяют закрыть глаза на 

капризность и требовательность шелка. 

 
В зависимости от породы тутового шелкопряда, страны, условий 

содержания и рациона гусениц выделяют различные виды шелковой ткани. 

Их довольно много. Они отличаются свойствами, типом переплетения 

нитей, внешним видом и другими характеристиками. 

Самые популярные виды шелка: 

• Атлас — плотный, гладкий, с блестящей лицевой стороной, 

похожей на глянец. Характеризуется атласным типом переплетения нитей. 

• Туаль — очень плотная ткань с нежным блеском. Отлично держит 

форму. 

• Шифон — прозрачная ткань, тонкая и мягкая, с шероховатой 

текстурой и матовой поверхностью. Хорошо драпируется. Легкий и красиво 

струящийся материал. 

• Органза — глянцевая или матовая полупрозрачная легкая ткань. 

• Шелк-сатин — плотная ткань сатинового переплетения с гладкой 

лицевой стороной, отличающейся благородным блеском. 

• Газ — прозрачная легкая ткань без блеска. 

Для производства используют различные виды плетения, в 

зависимости от которых получают: 

• газ-иллюзион — настолько тонкий и легкий, что напоминает 

цветную паутину; 

• газ-рис — свое название получил по типу плетения (рисовое), 

прозрачный и немного шершавый; 

• газ-кристалл — характеризуется блестящей переливающейся 

поверхностью, за счет использования разноцветных нитей; 

• газ-марабу — золотистая ткань из туго скрученных нитей. 

https://fabmall.ru/catalog/tkani/shelk_naturalnyy/atlasnyy_shelk/
https://fabmall.ru/catalog/tkani/shelk_naturalnyy/shelkovyy_shifon/
https://fabmall.ru/catalog/tkani/platelnaya_tkan/organza/
https://fabmall.ru/catalog/tkani/shelk_naturalnyy/shelk_satin/
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• Креп (крепдешин, креп-жоржет и другие разновидности) — ткань с 

шероховатой текстурой, которая достигается скручиванием нитей налево и 

направо в определенной последовательности. Креп износостойкий, не 

мнущийся, прекрасно поддается драпировке. 

• Тафта — плотная жесткая ткань из туго скрученных нитей. Для ее 

изготовления часто используют синтетические волокна. 

• Чесуча — плотный и прочный материал из нитей разной толщины. 

Мягкий, слегка блестящий. 

• Парча — тяжелое полотно с узором, вышитым металлической 

нитью. Сегодня узор выполняют также из шелковых, хлопчатобумажных и 

льняных нитей. 

• Дюпон — плотная ткань средней жесткости, которая почти 

полностью изготавливается из натурального шелка. Это эксклюзивный 

материал с приятным блеском. 

• Саржа — характеризуется диагональным переплетением нитей. 

Бывает гладкокрашеной или набивной. 

• Шелковый батист — этот материал состоит примерно на 3% из 

шелковых нитей, благодаря чему вещи из него блестят. Эффектно струится, 

образуя красивые складки. 

Применение шелка 

Шелк используется во многих отраслях, но основная доля приходится 

на следующие: 

Легкая промышленность 

Самое широкое применение шелковая ткань получила, конечно же, в 

текстильной промышленности: красивая одежда, роскошное постельное 

белье, шторы и скатерти, яркие аксессуары — это лишь малая часть товаров 

народного потребления, которые можно найти в продаже. Вещи из 

натурального шелка стоят недешево, но от этого они не менее любимы и 

популярны. 

Медицина и фармацевтика 

Шелк — это натуральная стерильная нить, в основе которой — белки. 

Мягкая, гладкая и пластичная шелковая нить идеально подходит для 

зашивания ран, поэтому многие годы используется в хирургии. Сегодня из 

шелка изготавливают перевязочные материалы, защитные маски, 

ортопедические импланты и другие биологически совместимые устройства. 

Косметология 

Все мы видели рекламу косметических средств с протеинами шелка. 

Это не просто маркетинговый ход. Производители косметики 

действительно добавляют в свою продукцию компоненты шелковой нити: 

протеины, пептиды и аминокислоты, которые положительно влияют на 

кожу и волосы. Такую косметику отличает довольно высокая стоимость. 

Положительные свойства натурального шелка 

https://fabmall.ru/catalog/tkani/shelk_naturalnyy/krepdeshin/
https://fabmall.ru/catalog/tkani/platelnaya_tkan/tafta/
https://fabmall.ru/catalog/tkani/shelk_naturalnyy/chesucha/
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Шелк, как и любая другая ткань, имеет свои преимущества и 

недостатки. К положительным свойствам относятся: 

• Эстетически привлекательный: нежный, струящийся, сияющий, 

благородный; 

• Практичный — при правильном уходе долго служит, сохраняя 

первозданный вид и уникальную привлекательность; 

• В жару одежда из шелка приятно охлаждает, в прохладную погоду 

— согревает, позволяя чувствовать себя комфортно; 

• Обладает антибактериальными свойствами: не допускает 

размножения бактерий. Шелковое постельное белье совершенно не 

привлекательно для вшей, клещей и прочих нежелательных соседей; 

• В одежде из натурального шелка кожа свободно дышит; 

• Хорошо впитывает влагу, оставаясь сухим на ощупь. Быстро 

высыхает. 

Недостатки шелка 

Натуральная шелковая ткань при всех её положительных качествах 

имеет и некоторые недостатки: 

• Требует деликатного ухода; 

• Теряет эстетический вид при попадании на поверхность капель 

жидкости; 

• Не выносит длительного воздействия ультрафиолета — теряет 

прочность; 

• Некоторые виды шелка сильно мнутся. 

Лайфхак: чтобы окрашенный шелк дольше сохранял свой яркий 

насыщенный цвет, прополощите его в воде с добавлением уксуса (на 10 

литров воды 5 ст. л. 9%-ного уксуса). 

Натуральная шелковая ткань — довольно дорогое удовольствие, но 

она действительно того стоит. Не зря ее всегда считали императорской — 

ее достоинства сложно переоценить, а недостатки на их фоне просто 

меркнут. 

 

Натуральный шелк – изысканная, дорогая ткань. Ее 

свойства, состав и применение 
Натуральный шелк – гладкая, нежная и пластичная ткань с мягким 

блеском. Нити для ее изготовления получают из пушистых коконов 

тутового шелкопряда. При средней толщине 30-40 микрон длина каждой 

нити часто достигает 1,5 км. Эффект глянцевого перелива достигается 

благодаря призматическому сечению, преломляющему свет. Одежда 

из натурального шелка – всегда показатель утонченности, роскоши и 

хорошего вкуса. 

Происхождение и современное производство 

https://star-tex.ru/tkani_dlya_odezhdy/shelk_100_naturalnyj_optom/
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Родиной шелководства считается Древний Китай, и по легенде первой 

удивительную красоту и прочность шелковой нити заметила юная 

императрица. Именно она изготовила самое первое шелковое полотно, 

научив позже и остальных секретам шелководства. Проходили столетия, 

постепенно меняя технологию производства шелка. Появились полотна 

разной степени плотности и вариантами плетения нити. До процедуры 

окрашивания ткань предварительно проходила несколько этапов обработки: 

промывание, вываривание в мыльном растворе и отбеливание. 

Если изначально китайцы строго хранили секрет изготовления шелка, 

то позже тайна всё-таки была раскрыта. Уже в средневековье европейцы 

узнали не только, как выглядит шелк, но и как его производить. В 

современном шелководстве уверенное лидерство продолжает оставаться за 

Китаем. На втором месте – Индия, а завершает тройку лидеров Узбекистан. 

Иран и Юго-Восточная Азия не менее активно используют технологии 

производства шелка. 

Более дешевым аналогом натурального шелка считается ацетат. 

Особенности материала и сферы его использования 

Уникальные характеристики шелковой ткани – главный секрет ее 

популярности во всем мире. Среди основных достоинств этой роскошной 

ткани можно назвать следующие свойства натурального шелка: 

• Материал не вызывает аллергии, потому что при изготовлении не 

подвергается действию агрессивных компонентов. 

• Высокая гигроскопичность позволяет материалу подходить для 

любого климата и времени года. Изготовленное из шелка постельное белье 

может похвастать безупречной теплоизоляцией. 

• Антистатичность –  натуральный шелк не электризуется, не 

прилипает к кожному покрову и не накапливает статическое напряжение. 

• Удивительная прочность плетения нити позволяет шелковым вещам 

долго служить своим владельцам. Износостойкие свойства ткани из шелка – 

важное достоинство глянцевого полотна. 

• При необходимости материал легко сочетать с другими тканями. 

Из шелка не только шьют одежду. Постельное белье, гардины, обивка 

для мебели и даже обувь – возможности шелковой ткани поистине велики. 

https://star-tex.ru/evropejskie_tkani/atsetat_tkan_optom/
https://star-tex.ru/tkani_dlya_odezhdy/shelk_optom/
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Преимущества и недостатки  

Способность регулировать температурный режим, 

влагопроницаемость, гипоаллергенность, бактерицидные свойства, 

устойчивость к истиранию – все перечисленные выше свойства 

натурального шелка как раз и являются его достоинствами. Существенный 

плюс – многофункциональность ткани – от пошива изысканного вечернего 

наряда до роскошных портьер. 

Из недостатков можно выделить: 

• склонность к сминанию; 

• появление разводов и пятен при попадании даже небольшого 

количества влаги; 

• дороговизна шелковых изделий. 

Последний недостаток стал мощным стимулом для создания более 

доступных по цене аналогов. Искусственный шелк несколько уступает 

натуральному по своим характеристикам, но пользуется не меньшим 

спросом. 

Описание шелка может отличаться по своему внешнему качеству и 

структуре. Материал имеет несколько разновидностей: 

• атлас – хорошо поддающаяся драпировке блестящая ткань; 

• сатин – полотно высокой плотности с шелковистой поверхностью; 

• шифон – тонкая полупрозрачная ткань, шероховатая на ощупь; 

• дюпон – плотный, но мягкий материал с глянцевым блеском. 

Среди разновидностей шелка – креп, тафта, туаль, газ. У каждого 

имеются свои особенности, своя роскошь. 

В каталоге нашего магазина вы найдете образцы натурального и 

искусственного шелка по привлекательной стоимости. 

Уход за шелковой тканью 

https://star-tex.ru/tkani_dlya_odezhdy/atlas_optom/
https://star-tex.ru/tkani_dlya_doma/satin__220_sm_optom/
https://star-tex.ru/tkani_dlya_odezhdy/shifon_optom/
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Чем бережнее относиться к одежде, тем дольше она прослужит. 

Особенно это правило работает по отношению к шелковым вещам. Этот 

красивый, но капризный материал требует особого внимания. Уход за 

шелком труден потому, что ткань не выдерживает высоких температур, 

легко сминается и может дать усадку. 

Несмотря на свою деликатность в уходе, шелк обладает массой 

достоинств. Он гигроскопичен, отлично регулирует теплоотдачу, 

высокопрочен и не вызывает аллергических реакций. Шелковые изделия не 

только привлекательны, но и невероятно комфортны. 

1. Стирать шелк либо вручную, либо в машинке на деликатном 

режиме. Температура при этом составляет примерно 30 ⁰С. 

2. Чтобы не допустить неопрятных заломов, сушить на махровом 

полотенце в разложенном виде. 

3. Гладить утюгом или отпаривателем на минимально возможном 

температурном режиме. При глажке утюгом желательно использовать 

марлю. 

4. Не допускать попадание влаги на изделие, иначе сразу появятся 

пятна и некрасивые разводы. 

5. Шелковую одежду нельзя хранить в сложенном состоянии, она 

очень быстро деформируется. 

6. Обязательно учитывать все рекомендации производителя, указанные 

на ярлыке. 

Стирка шелковой ткани 

Шелковые изделия по праву считаются элитными и роскошными, а 

потому требуют особого ухода. Если знать, как и при какой температуре 

стирать натуральный шелк, можно и не сомневаться в его долговечности. 

1. Для ручного способа стирки использовать желательно кипяченую 

воду температурой не более 30 ⁰С. 

2. Предварительно нужно приготовить мыльный раствор, сбив его в 

сильную пену. 

3. Стирка шелка должна быть максимально осторожной, без излишнего 

трения. 

4. Полоскать одежду необходимо вначале теплой водой. Второй этап 

полоскания – в холодной воде с добавлением 1 ст.л. уксуса. 

5. Отжимать постиранную вещь следует осторожно. Лучше ее просто 

развесить и дать воде стечь. 

Шелк – очень нежный материал, и высоких температур он не 

выдерживает. Можно ли стирать шелк в стиральной машине? Если этого не 

запрещает производитель, тогда конечно. При этом необходимо выбрать 

режим деликатной стирки и определить температуру примерно 30 ⁰С. Чаще 

всего машинный вариант подходит для категорий искусственного шелка. 

Натуральные изделия предпочтительнее все-таки стирать вручную. 
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Садится ли шелк после стирки, зависит от его разновидности. 

Наиболее всего усадке подвержен креп – одна из категорий искусственного 

шелка. Натуральный материал может «сесть» примерно на 5 %. 

Чтобы высушить шелковое изделие, не рекомендуется использовать 

прищепки во избежание заломов на ткани. Полотно лучше разложить на 

махровое полотенце, чтобы оно впитало всю влагу. 

Глажка 

Как гладить натуральный шелк утюгом и не испортить при этом 

деликатную ткань? Вопрос этот актуален для всех владельцев шелковых 

изделий. Данный процесс не будет казаться затруднительным, если 

придерживаться следующих рекомендаций: 

• Чтобы не деформировать материал, гладить его желательно чуть 

влажным с изнаночной стороны. Можно предварительно защитить ткань 

марлей. 

• Температура глажки шелка должна оставаться минимально 

возможной. Такую информацию производитель обязательно оставляет на 

своей продукции. 

• Заломы на сухой шелковой ткани можно исправить путем 

вертикального отпаривания. Не следует предварительно брызгать водой из 

пульверизатора, иначе не избежать разводов и пятен. 

• Расстояние от полотна до отпаривателя не должно быть меньше 6 

см. режим на парогенераторе должен быть установлен соответствующий. 

Как гладить натуральный шелк, во многом зависит от плотности 

материала. В любом случае предварительно рекомендуется проверить 

способ на изнанке изделия там, где меньше всего будет заметно. После 

глажки вещь следует хранить на вешалке, а не складывать – шелк очень 

капризен, склонен к заломам и сминанию. 

Часто задаваемые вопросы: 

Какие есть виды шелка? 

Существует множество видов шелка, среди которых наиболее известны 

муар, шармуз, органза, шифон, дюпион, тафта и крепдешин. Каждый вид 

имеет свои уникальные свойства и подходит для различных целей, от 

легких и прозрачных тканей до более плотных и структурированных. 

Как понять, что ткань шелк? 

Определить шелк можно по нескольким признакам: шелк обладает 

уникальным блеском, мягкостью и гладкостью на ощупь, а также 

характерным шелестом при сжатии. Также шелк обладает хорошей 

терморегуляцией, оставаясь прохладным летом и теплым зимой. 

Проведение сжигания нити шелка (в безопасных условиях) может выявить 

запах сгоревшего пера, что также указывает на натуральный шелк. 

Какой шелк самый лучший? 

Самым высококачественным считается шелк мульберри, или тутовый 

шелк, изготовленный из коконов домашнего тутового шелкопряда. Он 
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высоко ценится за свою прочность, устойчивость к износу, изысканный 

блеск и мягкость. Мульберри шелк является стандартом роскоши и качества 

среди шелковых тканей. 

В чем разница между шелком и атласом? 

Разница между шелком и атласом заключается не в материале, а в типе 

переплетения нитей. Шелк — это натуральное волокно, а атлас — это 

способ переплетения нитей, который придает ткани гладкую, блестящую 

лицевую сторону и матовую изнанку. Атлас может быть изготовлен как из 

шелка, так и из других волокон, что делает его доступным в различных 

качествах и ценовых категориях. 

 

Пряжа шелк. Роскошь и утонченность 
Шелк — это не просто материал, это воплощение роскоши, 

утонченности и мягкости, которое на протяжении веков завораживало 

людей своей красотой и качеством. Пряжа из шелка, созданная из тонких и 

блестящих нитей, является вершиной текстильного искусства, символом 

статуса и вкуса. В этой статье мы рассмотрим, что такое шелковая пряжа, 

как ее производят, какие бывают виды и что можно из нее связать. 

Путешествие по этому блестящему миру начнется с истории шелка, 

которая уводит нас в древний Китай, где впервые были оценены его 

несравненные качества. Но обо всем по порядку. 

 

Что такое шелк 
Шелк — это натуральное протеиновое волокно, добываемое из коконов 

тутового шелкопряда. Эти нежные и блестящие волокна получают из 

особых коконов, которые производят личинки шелкопряда в процессе их 

развития в бабочек. Процесс производства шелка начинается с 
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выращивания и ухода за шелкопрядами, которые питаются исключительно 

листьями шелковицы. Это делает процесс чрезвычайно зависимым от 

качества и доступности этих листьев, что также влияет на качество 

получаемого шелка. 

 

История появления шелка 
Шелк, с его нежной текстурой и роскошным блеском, имеет историю, 

уходящую корнями в древний Китай. Легенда гласит, что императрица Лэй 

Цзу, жена Желтого Императора, около 2700 года до н.э. случайно 

обнаружила шелковые нити, когда кокон шелкопряда упал в ее чашку с 

чаем. С тех пор производство шелка стало тщательно охраняемым секретом 

в Китае на протяжении тысячелетий. Великий шелковый путь, 

простирающийся от Китая до Европы, сыграл ключевую роль в 

распространении этого драгоценного материала, сделав его символом 

статуса и богатства во всем мире. В течение веков методы производства 

шелка постепенно распространились в другие страны, такие как Индия, 

Япония и страны Средиземноморья, но Китай оставался лидером в 

производстве и торговле шелком на протяжении веков. 

Европейцы впервые столкнулись с шелком благодаря воинам 

Александра Македонского, но долгое время оставались в неведении о 

процессе его создания. Множество ученых пытались разгадать секрет 

шелка, некоторые приближались к истине, а другие блуждали в догадках. 

Римляне, вдохновленные возвращением консула Помпея из Китая в 75 году 

до н.э., начали носить шелковую одежду, изготовленную из нитей дикого 

шелкопряда. Этот материал, называемый бомбицином, уступал по качеству 
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шелку, полученному из коконов тутового шелкопряда, и вскоре был 

вытеснен им благодаря Великому шелковому пути. Римляне научились 

расщеплять плотные китайские ткани на тончайшие нити и создавать из них 

новые, более легкие и изящные ткани. В те времена стоимость шелка 

сравнялась с весом золота, подчеркивая его роскошь и эксклюзивность. 

Загадка производства шелка оставалась неразгаданной до 532 года н.э., 

когда после распада Великой Китайской Империи секрет шелководства 

попал в руки арабов. Вместе с распространением ислама арабы принесли 

это искусство в Северную Африку, на Сицилию, в Испанию и Португалию. 

С XII века Италия стала центром производства шелка в Европе, а 

французские короли долгое время безуспешно пытались развить 

шелководство в своей стране, пока Генрих Наварский не достиг успеха в 

этом деле. В Англии шелковые ткани появились в 1251 году, но, как и во 

Франции, первые попытки разведения шелкопряда не увенчались успехом. 

Однако благодаря помощи итальянских мастеров англичане смогли выйти 

на первое место в Европе по производству шелка, превзойдя даже 

Францию. 

 
Как производится пряжа из шелка 
Тутовые шелкопряды выращиваются на специальных фермах, где 

питаются листьями тутового дерева.  

После того как личинки заканчивают плетение своих коконов, их 

аккуратно собирают и подвергают термической обработке, чтобы 

предотвратить появление бабочек, что могло бы повредить волокно. Затем 

коконы замачивают в теплой воде, чтобы размягчить серицин — 
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природный клей, удерживающий нити вместе. Это позволяет отделить 

отдельные нити шелка, которые затем скручивают в пряжу. 

Каждый шаг процесса требует кропотливой ручной работы и особого 

внимания, что делает производство шелка крайне трудоемким. Более того, 

производство шелка требует значительного количества ресурсов, включая 

большое количество воды для замачивания коконов и энергии для 

поддержания оптимальных условий для шелкопрядов. Именно эти факторы 

в совокупности и объясняют высокую стоимость шелковых изделий, делая 

их лакомым кусочком для любителей роскоши и качества. 

Какой бывает шелковая пряжа 
Существует несколько видов шелковой пряжи: 

• Буретный шелк - это нить с неровностями и узелковыми 

вкраплениями, которая отличается отсутствием традиционного блеска для 

шелка. 

• Дюпиони – один из самых дорогих видов пряжи, поскольку его 

производство требует тщательной ручной работы. Шелковый кокон 

полностью разматывают вручную, сохраняя нить целой. Изделия из 

дюпиони практически не мнутся, имеют яркий блеск и идеально подходят 

для вязания нарядной одежды на особые случаи. Однако стоит обращать 

внимание на аккуратное использование, так как материал склонен к 

образованию катышек. 

• Малбери – эта нить известна своим блеском, прочностью и 

износостойкостью. Обычно состоит из скрутки нескольких шелковых 

нитей. В процессе вязания нить легко скользит, не цепляясь. 

• Тусса – шелк, получаемый от диких видов шелкопрядов. Нити тусса 

более толстые и крепкие по сравнению с обычной шелковой нитью. Одежда 

из туссы немного мнется, что используется как преимущество, так как при 

движении одежда красиво переливается. 

В нашем магазине для вязания регулярно появляются разнообразные 

виды шелковой пряжи, а также смесовые варианты, где к хлопковой или 

шерстяной нити (например, кашемир или меринос) добавляется шелковая 

ниточка. 

Что дает шелк в составе пряжи 
Добавление шелка в состав пряжи придает ей ряд преимуществ: 

• Блеск: Шелк обладает естественным блеском, который делает 

изделия из него элегантными и привлекательными. 

• Мягкость: Шелк очень мягкий и приятный на ощупь материал, что 

делает его идеальным для создания одежды и аксессуаров, которые 

контактируют с кожей. 

• Прочность: Несмотря на свою тонкость, шелк является очень 

прочным материалом. 

• Гигроскопичность: Шелк хорошо впитывает влагу и быстро сохнет, 

что делает его комфортным в носке. 

https://atmospherestore.ru/pryaja/pryazha-shelk
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Что можно связать из шелковой пряжи 

Из шелковой пряжи можно связать множество красивых и изысканных 

вещей: 

• Одежда: Платья, блузки, топы, юбки, шали, палантины. 

• Аксессуары: Шарфы, шапки, перчатки, носки. 

• Предметы интерьера: Подушки, пледы, скатерти, салфетки. 

Выбор инструментов: спицы и крючки, лучше всего подходящие для 

шелка 

Для вязания из шелковой пряжи рекомендуется использовать гладкие 

спицы или крючки из металла или бамбука. Размер инструментов зависит 

от толщины пряжи. 

Уход за изделиями из шелковой пряжи 
Для ухода за изделиями из шелковой пряжи следует избегать 

использования щелочи и хлорсодержащих отбеливателей. На рынке 

доступны специальные средства для ухода за шелком. Рекомендуется 

стирать шелковые вещи вручную при температуре не более 30 градусов. 

Глажка изделий должна осуществляться с изнаночной стороны, когда ткань 

ещё влажная. Альтернативой может служить сдача изделия в химчистку. 

 
Концепция маркетинга, прогноз продаж. 

 
 Местонахождение рынков, сегментация рынка. 

 
А) Целевая сегментация 
 
Нашими потребителями являются: 

• Юридические лица и индивидуальные предприниматели, 
осуществляющие торговлю; 

• Предприятия-производители, предприятия сферы услуг, 
госпредприятия, предприятия широкого спектра направленности, 
госучреждения и организации; 

• Население республики; 
• Другие; 

 
Б) Территориальная сегментация. 
 
 Проектом предполагается реализовывать готовой продукции по 
экспортировать готовую продукцию предполагается приграничным 
странам Азия (Доля экспорта всего периода составляет 100 %) 
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Ожидаемая конкуренция со стороны существующих и 
потенциальных местных производителей 

Конкурентами ИП ООО «SAMARKAND HUALONG SILK» по 
производству шелковой нити являются промышленные и малые 
предприятия в Узбекистане. 
       Основным преимуществом конкурентов – является более раннее 
внедрение на рынок производства, занятие устойчивой позиции по 
реализации своей продукции, а также завоевание основных 
потребителей. 
 
Наш товар будет доступным по ценам и быстрореализуемым. 
Мы готовы конкурировать с другими предприятиями в рамках 
здоровой конкуренции. 
К ТЭО приложен сравнительный анализ цен производителей по 
Республики Узбекистан и СНГ. 
 

Наши преимущества 
 

• Высокое качество продукции; 
• Высокая производительность оборудования; 
• Наличие потенциальных покупателей; 
• Доступные цены на продукцию; 
  

Сильные стороны предприятия: 
 

• Низкие цены и высокое качество продукции; 
• Строительство собственного производственного комплекса; 
• Наличие собственного оборотного капитала; 
• Наличие большого опыта организаторов в сфере; 
• Наличие высококвалифицированных специалистов; 
• Высокое конкурентоспособное качество выпускаемой продукции; 
• Налаженная ритмичная система снабжения и сбыта. 

 
Налоговое окружение 

 
Налоги сборы обязательные к уплате: 

 
Предприятия, имеющие разрешение на вхождение в СЭЗ 

освобождены от части налогов и таможенных платежей, в частности 
налога на имущества, земельного налога и налога на водные ресурсы И 
налог прибила. 
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Программа продаж, организация сбыта 
 

План маркетинга направлен на достижение оптимального объема 
производства, соответствующего требованиям потребителей, в 
соответствии с динамикой изменения платежеспособного спроса. 

 
Концепция маркетинга 

В основу концепции маркетинга положены следующие принципы: 
• завоевание лидирующих позиций на рынках и обретение 

собственной ниши; 
• компромиссный характер поведения на рынке; 
• постоянный анализ спроса и составление его прогнозов, а также 

внутренних условий производства и экономической среды. 
 

Проникновение на внешний и внутренний рынок предполагает 
выбор сегментов рынков на базе определения основных 
потребителей продукций. Сбыт товаров прогнозируется на всем 
внутреннем и внешнем рынке и возможен компромиссный характер 
поведения на рынке. 
 

При организации сбыта Инициатор будет отталкиваться в первую 
очередь от существующего собственного опыта в маркетинге. 
Используя очевидные преимущества проекта, Инициатор собирается 
применить концепцию территориально концентрированного 
маркетинга, обеспечивая товарами территорию столицы и 
крупнейшие индустриальные и населенные центры. 
 Ценовая стратегия направлена на максимальный объем сбыта и 
увеличение доходности производства, поддержание 
конкурентоспособности товара. 

Условия продаж будут приемлемы для покупателя, что позволит 
довольно успешно продвигать продукт на рынке и конкурировать с 
другими производителями подобной продукции. Предполагаемые в 
данном инвестиционном проекте цены конкурентоспособны и 
привлекательны. 

 
Оценка затрат на маркетинг. 

 
Участие в выставках и презентациях - надежный путь к 

установлению взаимовыгодных партнерских отношений, прямых 
контактов с заказчиками и потребителями, приобретение реальных 
возможностей для развития производства. 
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Общая величина затрат по маркетингу составит 0,5% от суммы 
чистой выручки. Средства будут направлены на реализацию плана 
рекламной работы, проведение маркетинговых исследований, 
выставок и презентаций. 

 
 

5. МАТЕРИАЛЬНЫЕ РЕСУРСЫ 
 

 Классификация сырья, материалов, компонентов 
  

 Наличие сырьевой базы, разведанных запасов сырья. 
 

  В производстве используются следующие виды сырья и 
материалов: 
  
Из местных материалов 

Сухие коконы 

Сухие коконы закупаются у местных поставщиков. 
 

5.1. Классификация сырья, материалов, компонентов. 
 

При производстве шелковой нити в качестве основного сырья 
используются сухие коконы. 

 
 

Что за пряжа  — Шелк? 
 

Шелк 

Это достаточно противоречивый вид пряжи, так как некоторые 

специалисты относят его к животному происхождению, но на самом 

деле, в экспертных кругах его принято относить к растительному. Шелк 

представляет собой специальную нить, которая добывается из кокона 

тутового шелкопряда. Такая пряжа имеет прекрасные тактильные 

характеристики. Изделия из этого материала блестящие и гладкие, но 

его стоимость очень велика. Нити из шелка невероятно прочные и 

прекрасно справляются с сохранением тепла. Вещи из этого материала 

не мнутся, а на их поверхности не образуется катушек. Стоит отметить, 

что стопроцентный шелк не применяется для пряжи, его всегда 

дополняют шерстью или хлопком. 
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5.2. Требования к качеству сырья и способы его подготовки, 
соответствие местного сырья требованиям технологии 

 
Всё ввозимое сырьё и материалы, а также и не ввозимое сырьё и 

материалы, которые перечислены в перечне продукции подлежащих 
обязательной сертификации, должны соответствовать требованиям, 
предъявленным при сертификации или иметь сертификат – 
документ подтверждающий безопасность товара, выданный по 
результатам сертификации товара уполномоченными на это органом 
в установленном порядке. 

 
5.3. Нормы расходов сырья, материалов, компонентов 

 
Все расходы сырья, материалов и компонентов рассчитаны в 

Приложениях финансово-экономических показателях проекта. Также 
на предприятии директором разработаны и утверждены 
калькуляции на планируемую и выпускаемую продукцию 

Сырье будет приобретаться за счет иностранных средств 
организации. 

 
5.2. Проектная потребность, наличие и обеспечение материалами 

и компонентами, их классификация, программа поставок 
 

Проектная потребность в материальных ресурсах 
определяется объемами производства и нормами расхода 
материальных ресурсов на производство готовой продукции. 
Проектная потребность в материальных ресурсах приведена в 
Приложении. 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 



 
 

67 
 

 

6. МЕСТОРАСПОЛОЖЕНИЕ ОБЪЕКТА 
 

 Характеристика выбранного участка 
  

Мы планируем 

организовать производство 

по адресу: Республика 

Узбекистан, Самаркандская 

область, территория СЭЗ 

“Ургут”. 
 

Территория: 16,8 тыс. кв. 

км. 

Население: 3070,2 тыс. 

чел. 

Административный 

центр: город Самарканд.  

Города: Самарканд, Каттакурган. 

 

Районы: Булунгур, Жомбой, Иштихон, Каттакургон, Нарпай, Нуробод, 

Окдарё, Пайарик, Пастдаргом, Пахтачи, Самарканд, Тайлок, Ургут, 

Кушработ. 

Географическое расположение: Самаркандская область расположен; в 

центральной части Узбекистана, в Зарафшанской долине. 

Область граничит на северо-востоке - с Джизакской областью, на 

востоке с Республикой Таджикистан, на юге - с Кашкадарьинской 

областью, на западе и северо-западе - с Навоийской областью. 
 

Большие города области: Самарканд, Каттакурган, Ургут, Октош, 

Булунгур, Жума, Жомбой, Челак, Иштихон. 

 

Административный центр области - город Самарканд является вторым 

крупным городом Узбекистана, который является одним из развитых 

туристических маршрутов на Великом шелковом пути. 

Социальную значимость проекта составляет создание новых рабочих 

мест, с учетом соответствия принятым правительственным решениям и 

Концепциям развития отраслей и регионов в социальной сфере и «прочих 

отраслях» в рамках использования действующих мощностей и 

оптимального их размещения. 

Площади, где предполагается поместить оборудование, обеспечены в 

необходимом объёме всеми инженерными коммуникациями. 

- электроснабжение; 

- водоснабжение; 
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- газоснабжение. 

Необходимые инженерные коммуникации: 

• Электроснабжение - 380В, 220В; На производственный комплекс 

будет установлена трансформаторная подстанция. 

• Газоснабжение - ГРП; Проведение газоснабжения для отопительного 

котла предусматривается от существующей сети. 

• Водоснабжение – артезианская скважина, центральное 

водоснабжение; вода используется для хозпитьевых, противопожарных 

нужд, для полива территории и зеленых насаждений. Бытовые сточные 

воды направляются на ж/б выгреб. Производственные стоки отсутствуют. 
 

Потребность в энергоресурсах 

Ед. изм. Потребность в год 

Электроэнергия кВт 487 119 

Природный газ м3 12 480 

Вода м3 60 000 

  
Данная энергосберегающая технология позволит значительно 

снизить трудовые и материальные составляющие себестоимости 
выпускаемой продукции, а также позволит предприятию войти в 
льготный перечень предприятий и получить льготы в производстве. 

Разработан ряд решений и указов главы нашего Президента по 
использованию энергосберегающих технологий. 

Указ Президента Республики Узбекистан «О ДОПОЛНИТЕЛЬНЫХ 
МЕРАХ ПО ВНЕДРЕНИЮ ЭНЕРГОСБЕРЕГАЮЩИХ ТЕХНОЛОГИЙ И 
РАЗВИТИЮ ВОЗОБНОВЛЯЕМЫХ ИСТОЧНИКОВ ЭНЕРГИИ МАЛОЙ 
МОЩНОСТИ» №УП-220 от 09.09.2022 г. 

В целях обеспечения выполнения требований 
вышеуказанного постановления предприятием на общей площади 
5 000 кв.м будут установлены солнечные панели мощностью 150 
кВт/ч. 

Общая годовая потребность оборудования в электроэнергии 
составляет 1 111 119 кВт. 

Электроэнергия, вырабатываемая установленными 
солнечными панелями, составляет 624 000 кВт. 

 Фактическая потребность предприятия составляет 487 119 
кВт в год. 
 

 Удаленность от рынков сырья и сбыта готовой продукции, 

транспортные коммуникации. 
 

Местное сырье планируем приобретать со всей территории 
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республики. 

Импортное сырье планируем приобретать из России, Казахстана, 

Таджикистана. Сбыт готовой продукции планируем осуществлять по всем 

регионам РУз. Экспорт планируем осуществлять по странам Центральной 

Азии и СНГ, в том числе в Таджикистан, Туркменистан, Кыргызстан. 

 

 Оценка производственной и социальной инфраструктуры. 

  
В регионе существует развитая энергетическая и транспортная сеть. 

Подключение к энергосистеме высокоэффективного и мощного 

энергоблока 800 МВт на Талимарджанской ТЭС показало огромный 

технический потенциал энергосистемы и обеспечило снижение потери 

электроэнергии при транспортировке из Ташкентской части 

энергосистемы в Самарканд-Бухарскую часть энергосистемы. Данный 

энергоблок является самым мощным, уникальным и не имеющим аналогов 

в Центральной Азии. А с началом работы ПГУ мощностью 478 МВт на 

Навоийской ТЭС расходы топлива на производство электроэнергии 

сократились в 1,4 раза, снизились затраты на ее производство и 

значительно уменьшилось негативное влияние энергетики на окружающую 

среду. 

Ввод в строй ПС 500 кВ «Согдиана» с линиями электропередачи 

сверхвысокого напряжения 500 кВ от Сырдарьинской ТЭС до ПС 

«Согдиана» и от ПС «Согдиана» до ПС «Гузар» позволило создать 

собственное кольцо 500 кВ, которое обеспечило надежность работы 

электростанций в Самарканд-Бухарской части энергосистемы и исключило 

энергетическую зависимость региона от поставки от соседних 

энергосистем. 

С учетом перспективного увеличения спроса, обеспечения 

опережающего развития энергетики и повышения экономичности 

функционирования как низковольтных и распределительных сетей 0,4--6-

10 кВ, так и высоковольтных транспортирующих магистральных 

электрических сетей в настоящее время производится модернизация и 

замена устаревшего оборудования с участием мировых финансовых 

институтов. Эти проекты предусматривают замену основного 

оборудования подстанций: трансформаторов, выключателей, устройств 

релейной защиты и автоматики на современные, увеличение их 

номинальной мощности, обновление и развитие электрических сетей, 

повышение их пропускной способности. 

Развитие транспортных связей между государствами испокон веков 

являлось одним из основных средств объединения народов, развития 

экономик, взаимообогащения культур и, в конечном итоге, оказывало 

большое влияние на мирное и гармоничное развитие человечества в его 

движении вперед. 
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Территория Узбекистана находилась в сердцевине Великого Шелкового 

пути, и это было обусловлено тем, что именно через этот маршрут 

проходили самые короткие транспортные коридоры из Европы в Азию. 

Занимая центральное место в регионе, Узбекистан объективно призван 

играть роль геополитического моста в отношениях между странами Запада 

и Востока. 

 

Использование географического расположения Узбекистана на 

перекрестке между Западом и Востоком, а также Севером и Югом 

евроазиатского континента, открывает возможность для многих стран 

Евразийского континента осуществлять сухопутное непрерывное и 

безопасное транспортное сообщение. 

Республика Узбекистан обладает развитой сетью железнодорожных и 

автомобильных дорог, комплексом международных аэропортов, а также 

воздушными путями, пересекающими территорию государства вдоль и 

поперек и обеспечивающими потребности страны как в международных, 

так и, в первую очередь, в транзитных перевозках. Таким образом, 

современный Узбекистан владеет огромным транспортным потенциалом и 

уникальными возможностями обеспечения потребностей страны в 

перемещении как грузов, так и пассажиров по всем направления всеми 

возможными видами транспорта посредством использования имеющихся 

транзитных ресурсов. 

 

 Учет особенностей социально-экономического развития региона, 

преимущества и ограничения. 

 

Организация производства будет влиять на повышение экономической – 

социальной показателей в городе Самарканд. Будет создано 35 рабочих 

места, ВВП региона повысится, будет предлагаться качественная 

продукция. 

 

Экология, влияние на окружающую среду 
 

Внедряемый производственный процесс не оказывает негативного 

влияния на окружающую среду, не требует проведения специальных 

исследований и разработки специальных экологических мероприятий, 

кроме того, технология производства предполагает безотходное 

производство. 

Оборудование обеспечивает низкие затраты из-за незначительного 

количества брака (3%) и использования ресурсосберегающих технологий. 

За счет хорошей изоляции охладительных и отопительных систем 

при эксплуатации техники, также уменьшаются затраты энергии. 
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Данная энергосберегающая технология позволит значительно 

снизить трудовые и материальные составляющие себестоимости 

выпускаемой продукции, а также позволит предприятию войти в льготный 

перечень предприятий и получить льготы в производстве. 
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СТРОИТЕЛЬСТВО 
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7. ПРОЕКТИРОВАНИЕ И ТЕХНОЛОГИЯ 
 

 7.1. Производственная мощность с освоением по годам. 

ПРОИЗВОДСТВО 
ЕД. 

ИЗМ. 

ПРОИЗВ-
НОСТЬ 
(КОЛ-

ВО/ДЕНЬ) 

ПРОИЗВ-
НОСТЬ В 
МЕСЯЦ 

(КОЛ-ВО) 

ПРОИЗВ-
НОСТЬ В 

ГОД (КОЛ-
ВО) 

Шелковая нить кг 350,00 9 100,00 109 200,00 
ВСЕГО   350 9 100 109 200 

 
КОД ТН ВЭД готовой продукции 

 

Наименование Код ТН ВЭД 
Нить шелковая 5006001000 

 
Освоение производственных мощностей приведен в Приложении. 

 
7.2 Технология и оборудование 

 
Обоснование выбора технологии и оборудования, схемы 

технологического процесса, преимущества и недостатки, 
надежность оборудования и гарантии поставщика. 

 
Технология производства 

Разработка технологии для получения шёлкового волокна 

из отходов кокона 

АННОТАЦИЯ 
В статье приводится научная разработка технологии для получение 

шёлкового волокна из отходов кокона. Цель разработки – создание 

устройства для выработки волокон из отходов кокона и получение 

волокнистой массы с дальнейшим использованием их для выработки пряжи 

в прядильном производстве и выработки отдельных видов шёлковых 

тканей. Для переработки отходов кокона предлагается новая технология 

устройства разматывания и штапелирования. 

Введение. В настоящее время актуальными являются задачи 

повышение качества продукции, увеличение объема продукции и 

расширение ассортимента шелковых тканей и изделий из натурального 

шелка, совершенствование технологии переработки коконного сырья, 

увеличение объема выработки и повышения качества шелка сырца, при 

этом большое значение имеет уровень совершенства технологии получения 

шелка-сырца [1]. 
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Нами разработанное устройство для получения волокнистой массы из 

шёлковых отходов включает отварку, перемотку, штапелирование, 

промывку, отжим, сушку. 

Перед отваркой шёлковые отходы, такие как двойники, пятнистые, 

атласные, одонки подвергают предварительному разматыванию. 

Полученные в результате разматывания параллелизованные струны 

штапелируют в волокна длиной, равной длине хлопковых или химических 

волокон, используемых при прядении [2]. 

При этом процессы разрыхления, чесания, получение ленты, ровницы 

и прядение осуществляется на технологическом оборудовании 

хлопкопрядильного производства [2]. 

Устройство относится к текстильной промышленности и может быть 

использовано при выработки пряжи из шёлковых отходов. 

Шёлк обладает самыми высокими прочностными, физико-

механическими, гигиеническими свойствами среди натуральных волокон. 

Однако на мировое текстильное сырье приходится всего 0,5-0,2%. В то 

время как выращивание коконов в Японии в середине прошлого века 

преобладало в производстве шелка-сырца, Китай и Индия начали быстро 

развиваться с 80-х годов. До 2015-х годов Республика Узбекистан занимала 

3-4 место в мире, выращивая 35 000 тонн  коконов ежегодно и производя 

около 2 500 тонн шелка-сырца [3]. 

В зависимости от источника натуральных шелковых волокон 

(выращивание кокона, его первоначальная обработка, сортировка, 

прядение, кручение и ткачество) образуются отходы шелкового волокна. 

Кроме того, в системах прядения в качестве сырья при прядении шелка 

используются крученые петли, петли, отходы шелковых волокон и 

штапелей. Технология обработки этого сырья намного сложнее, так как 

длина, толщина, прочность, удлинение и другие технологические свойства 

волокон различаются [4].  

В кокономотальном производстве в процессе переработки коконов 

образуется следующие виды отходов; 

в сортировочном цехе - вата сдир, коконы бракованные (двойники, 

пятнистые, атласные, тонкостенные и др.); 

в коконном цехе - сдир коконный, т.е. верхний слой коконов, 

снимаемой в процессе их запарки и растряски при подыскивании концов 

коконных нитей, одонки, неразмот коконный, рвань шёлка сырца и 

куколки; 

в контрольно-уборочном цехе - рвань шёлка сырца, сирепланные 

намотки, пробные намотки [5]. 

Все эти волокнистые отходы являются ценным сырьём  для выработки 

шёлковой пряжи различного назначения. 

Наиболее близким к предлагаемому является способ выработки 

шёлковой пряжи из волокнистых отходов, который являются более 
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сложным по сравнению с приготовлением пряжи из любого другого 

волокнистого материала. 

Сложность переработки шёлковых отходов объясняется особыми 

свойствами используемого сырья и высокими требованиями, 

предъявляемыми к шёлковой пряже. 

Вследствие многообразия видов используемого сырья, резко 

различающегося по происхождению и физико-механическими свойствам, 

применяются различные способы его обработки, особенно на первых этапах 

технологического процесса. Если сдир коконный почти не содержит 

куколки, то коконные отходы, за исключением гренажных коконов, имеют 

внутри куколку, которая должна быть удалена [6]. 

Технологическая часть. Первый этап обработки шёлковых отходов на 

шёлкопрядильной фабрике состоит в очистке сырья от посторонних 

примесей и от куколки. Наиболее короткую обработку в сортировочном 

отделе проходят сдир коконный и рвань шёлка-сырца. После разбраковки 

пучки сдира коконного освобождают от привязок срезают так, чтобы 

отделить узелок от струны. это позволяет уложить сдир в варочные 

мешочки. Резка производится  дисковыми ножами на станке для резки 

коконного сдира. Одонки вареные в сортировочном отделе после 

разбраковки подвергаются обработке на ремешково-трепальной машине с 

целью их разрыхления и механического удаления остатков куколок и пыли. 

Одонки, отсортированные от неразмота подвергают так называемой 

воздушной мацерации в специальной камере при температуре 26-320 и 

относительной влажности 75-800 . одонки в камере выдерживают 12-16 

часов и затем подвергают переработке на волчках с гладким деревянным 

барабаном. Рабочий берёт одонки порциями, по 500-550 г, подносит к 

барабану и слегка прижимает руками к его поверхности, стараясь по 

возможности распределить порцию одонков по всей поверхности барабана. 

Волокно из одонков увлекается барабаном и наматывается на него, а 

куколка задерживается стальной пластинкой, выполненной в виде ножа, 

близко подведенного к поверхности барабана и закрепленного на корпусе 

машины при помощи соединённого болта с надетой на него пружиной, 

чтобы нож мог амортизировать в процессе работы волчка. Большая часть 

куколки освобождается от оболочки одонков, падает на столик и затем её 

убирают в специальный ящик. После переработки 4-5 порции одонков 

барабан останавливают, срезают слой-волокна на барабане снимают его в 

виде холста. 

Коконы-брак (двойники, пятнистые, атласные, тонкостенные и др) 

прорезают на различных машинах. После резки этих коконов подвергают 

переработке на волчках с гладким деревянным барабаном, которые 

описывались ранее. 

Второй этап обработки шёлковых отходов на шёлкопрядильной 

фабрике состоит обесклеивание и обезжиривание. 
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Шелковые отходы содержат от 20 - 30% серицина, который придаёт 

волокну жёсткость и делает невозможным переработку его в пряжу в сыром 

виде. Кроме этого, почти все виды шёлковых отходов содержат некоторые 

количество жировых веществ. Зажиренное волокно становится липким и 

плохо разъединяется при разрыхлении, чесании и вытягивании. В процессе 

отварки шёлковое волокно полностью или частично теряет содержащийся в 

нём серицин и обезжиривается. Оно становится мягким, приобретает 

способность легко разъединятся. Это способствует лучшему протеканию 

всех процессов дальнейшей механической обработки волокна и улучшает 

физико-механические показатели шёлковой пряжи. 

Основными способами обесклеивания является: химический, 

основанный на способности серицина растворяться в горячих водных 

растворах щелочей и кислот, а жиров – эмульсироваться при 

соответствующей обработке шёлковых отходов; биологический, 

основанный на способности серицина и жиров распадаться под влиянием 

ферментов, выделяемых микроорганизмами; комбинированный, 

сочетающий предварительную отварку отходов в мыльно- содовых 

растворах с последующей биологической обработкой (мацерация). 

После обесклеивания и обезжиривания шёлковый отходы промывается 

чистой водой. После промывки количество воды в волокне превышает 

500% к ему весу. Для удаления основной массы воды волокно подвергают 

отжиму, после которого содержание влаги в волокне снижается до 55-70%. 

Для отжима применяются центрифуги. Шёлковое волокно выдерживает 

сравнительно высокую температуру сушки, не изменяя при этом своих 

физико-механических свойств, однако действие высокой температуры 

должно быть непродолжительным. 

Для сушки применяются конвейерные сушилки [7]. 

Третий этап переработки шёлковых отходов на шёлкопрядильной 

фабрике состоит из разрыхления и штапелирования. Для того чтобы 

подготовить отваренное сырьё к чесанию, его необходимо предварительно 

разрыхлить, т.е. распутать пучки и несколько распрямить волокно, очистить 

его от остатков куколки и приготовить холсты определённой длины и веса. 

Разрыхление и штапелирование отваренного шёлкового волокна производят 

на машинах, которые к сожалению, несовершенны, так как загрузка сырья и 

снятие полуфабрикатов на них выполняются вручную и требует 

значительных затрат физического труда. 

Чесание шёлкового волокна необходимо для окончательного 

распутывания и разъединения пучков, очистки волокон от посторонних 

примесей, а также распрямления и рассортировки волокон по длине и 

некоторой их параллелизации.  Чесание осуществляется последовательно на 

кругло чесальных машинах в три или четыре перехода [8]. Прочес, 

полученный с кругло чесальных машин в виде коротких холстиков, после 

чистки и разбраковки поступают на раскладочные машины. На этих 
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машинах прочес подвергают вытягиванию с целью распрямления и 

параллелизации волокна, одновременно из прочеса получают холстики 

определённой длины и веса. 

Четвёртый и пятый этапы переработки шелковых отходов на 

шелкопрядильной фабрике включает получение ленты, ровницы и пряжи. 

Процесс получение пряжи заключается в том, что полуфабрикат (холст, 

лента, ровница), состоящий из волокнистого материала, постепенно 

утоняют, а волокна распрямляют и параллелизируется. Утонение продукта 

осуществляется путем его последовательного вытягивания, сочетаемого со 

сложениями, с целью выравнивания продукта по поперечным сечениям. 

Вытягивание полуфабрикатов производится в вытяжных приборах, 

установленных на машинах приготовительного отдела и на прядильных 

машинах. Из-за большой и неравномерной длины волокна в прочесе 

натурального шелка приходится применять гребенные поля в вытяжных 

приборах ленточных и ровничных машин. На прядильных машинах 

приходится применять многоцилиндровые вытяжные приборы с легкими 

само грузными валиками с целью лучшего контроля волокон в процессе 

вытягивания ленты и ровницы, а также для улучшения параллелизации и 

распрямления волокон. 

Шелковая пряжа, как правило, выпускаются в крученном виде, в два и 

более сложений. Поэтому шелкопрядильные фабрики располагают 

необходимым количеством тростильных и крутильных машин [9].    

Недостатком известного способа является разнообразие 

технологических процессов, как по назначению, так и по способу их 

осуществления, удлиняет весь процесс переработки шелковых отходов и не 

позволяет организовать его единым непрерывным потоком. Это является 

большим организационно- техническим недостатком шелкопрядильного 

производства, так как увеличивает затраты труда на получение шелковой 

пряжи из шелковых отходов. 

Особенно в одонках после размотки остаются до 40-50% элементарных 

волокон шелка- сырца. 

При данном способе некоторую часть волокна все же не удается 

отделить от куколки. Для отделения этого волокна остатки одонков 

промывают, отжимают от излишков влаги и обрывают на волчке с 

колковым барабаном, на котором получают холсты, сильно засоренные 

куколкой. 

Обслуживание волчков, используемых для снятия волокна с одонков, 

требует больших затрат ручного труда [10]. 

Существующий способ, на первой стадии обработки, из шелковых 

волокон удаляет клеящее вещество-серицин, после чего подвергается 

разрыхлению. Обесклеенное и обезжиренное волокно во время разрыхления 

сильно выпутывается. Это создает трудности для равномерного 

штапелирования волокна, вследствие которого приходится применять 
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гребенные поля в вытяжных приборах ленточных и ровничных машин, а на 

прядильных машинах использовать многоцилиндровые вытяжные приборы, 

которые приводят к усложнению технологического процесса вытягивание 

ленты и ровницы. 

Разрыхление и штапелирование отваренного шелкового волокна 

производится на машинах, которые к сожалению, несовершенны, так как 

загрузка сырья и снятие полуфабрикатов на них выполняются вручную и 

требуют значительных затрат физического труда. 

Задачей устройства является повышение производительности 

применяемых машин в технологическом процессе получения пряжи из 

шелковых отходов, уменьшение технологических переходов процесса 

получения пряжи и их трудоемкость. 

Поставленная задача решается тем, что в устройстве получения пряжи 

из шелковых отходов, включающем отварку промывку, отжим, сушку, 

штапелирование, перед отваркой шелковые отходы, такие как двойники, 

пятнистые, атласные, одонки подвергают предварительному разматыванию, 

затем полученные в результате разматывания параллелизованные струны и 

сдир коконный штапелируют в волокна длиной, равной длине хлопковых 

или химических волокон, используемых при прядении. 
  

 
Рисунок 1. Устройство для разматывания и штапелирования отходов кокона 

  

Устройство работает следующим образом: шёлковые отходы, такие как 

двойники, пятнистые, атласные, одонки подвергают предварительному 

разматыванию для получения параллелизованной струны [2]. 

Устройство на рис-1 содержит щеточный механизм 2, воздействующий 

ворсом щеток на коконы в кольцевом канале 1 с водой, и мотальный 
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барабан 5, расположенный в центре зоны над мотальным тазом 9. щеточный 

механизм 2, служит для подыскания концов нитей. Найденный ворсом 

щетки конец коконной нити закрепляется к гребенку 4. работница берёт 

найденные концы с коконами и подает их в мотальный таз. Найденные 

концы нитей из двойников, пятнистые, атласные и одонков проводят через 

растрясочную планку 7, и зубчатую гребенку 6. Далее концы нитей 

увлекаются мотальным барабаном 5, и наматывается на него, образуя 

параллелизованную струну. Зубчатая гребенка 6 служит для 

направления  коконной нити, растрясочная планка 7 облегчает отделение 

разматываемых коконных нитей и припятствует прохождению коконов на 

мотальный слой волокна на барабане разрезают и снимают его в виде 

параллелизованной струны. 

Параллелизованная струна (верхний слой оболочек коконов, 

снимаемый в процессе их запарки и растряски при подыскании концов 

коконных нитей) штапелируют длиной, 38-40мм равной длине хлопкового 

или химического волокна, т.е. равной длине смешиваемого компонента. 

Параллелизованная струна после штапелирования подвергают 

обесклеиванию и обезжириванию химическим (биологическим или 

классическим) путем. 

Второй этап обработки шелковых отходов на данном устройстве 

заключается в том, что параллелизованная струна  (верхний слой оболочек 

коконов, снимаемый в процессе их запарки и растряски при подыскания 

концов коконной нити) штапелируют длиной, 38-40мм равной длине 

хлопкового или штапельного химического волокна, т.е. равной длине 

смешиваемого компонента. 

На третьем этапе обработке шелковых отходов разрезанное на 

определенную длину волокна подвергает процессу отварки, где оно 

обесклеивается и обезжиривается химическим (биологическим и 

классическим) путем. После чего волокно промывают чистой водой, 

отжимают с помощью центрифуги и подвергают сушке. Для снятия 

электролизуемости волокно подвергают увлажнению и только после этого 

разрыхляют на мелкие клочки с применением технологического 

оборудования хлопкопрядильного производства. 

Четвертым и пятым этапом обработки шелковых отходов является 

процесс чесания, осуществляемы кардочесальными машинами 

хлопкопрядильного производства, которые разъединяют волокна, удаляют 

сорные примеси и пороки, частично распрямляют волокна и располагают их 

в чесальной ленте параллельно друг другу, преобразует волокнистый поток 

в чесальную ленту. Параллелизации волокон и выравнивание лент по 

линейной плотности осуществляется на ленточных машинах 

хлопкопрядильного производства в два перехода. 

Получение ровницы и пряжи в чистом виде из шелкового отхода или 

смешанное с натуральными и химическими волокнами, вырабатывается с 
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применением технологического оборудования хлопкопрядильного 

производства. 

Основные этапы обработки шелковых отходов на заявляемом способа 

приведены в виде схемы на рис-2. 
  

 
Рисунок 2. Предпологаемая технология переработки отходов шёлка для вырботки 

шелковой пряжи 

  

Вывод. В настоящее время шелковые отходы и отходы кокона, столь 

необходимые текстильной промышленности, перерабатываются местными 

предпринимателями и производится настил полноценного шелкового 

волокна. Готовый настил шелкового волокна в итоге вывозятся из 

Республики в больших количествах и перепродаются в зарубежные страны 

по низким ценам. Так как у местных предпринимателей нет дальнейшего 

плана и методики переработки шелкового настила из отходов волокна в 

готовую продукцию, которое излагается на данной работе.   

Если же переработанное шелковое волокно смешать с хлопковым 

волокном для получения пряжи определенной линейной плотности в 

текстильной промышленности появится еще один новый ассортимент сырья 

для ткани. Спрос на новый ассортимент товаров на мировом так же на 

местном текстильном рынке будет неизбежен. 

Способ получения пряжи из шёлковых отходов включает отварку, 

промывку, отжим, сушку, штапелирование, разрыхление и чесание, 

получение ленты, ровницы и прядение. Перед отваркой шелковые отходы 
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такие как двойники пятнистые атласные одонки подвергают 

предварительному разматыванию. Полученные в результате разматывания 

параллелизованные струны и сдир коконный штапелируют в волокна 

длинной равной длине хлопковых или химических волокон, используемых 

при прядении. При этом процессы разрыхления, чесания, получения ленты, 

ровницы и прядение осуществляется на технологическом оборудовании 

хлопкопрядения.  

Автоматическая машина для намотки шёлка Feiyu Navigator 

 
Автоматическая машина для намотки шёлка FEIYU NAVIGATOR 

  

FY Navigator, выпущенная компанией Hangzhou Textile Machinery Co. 

Ltd. в 2015 году, представляет собой автоматическую машину для намотки 

шёлка нового поколения. Более 20 элементов машины были доработаны и 

усовершенствованы по сравнению с моделью FY2008, чтобы улучшить 

внешний вид, повысить производительность, улучшить качество, сократить 

расходы за счёт уменьшения трудозатрат и количества отходов 

кокона. Автоматическая, высокоэффективная и недорогая машина для 

намотки шёлка 

Основные технические параметры: 

Характеристики шёлка-сырца: 20/22D (23,3 дтекс) — 40/44D (46,7 

дтекс) 

Класс качества: 5A-6A 

Производительность 400 дней/16 часов в день: 60-70 кг (20/22 дня), 

120-140 кг (40-44 дня) 

Операторы в группе: 5–6 человек 
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Сырьё: кокон тутового шелкопряда (длина неразрывной нити более 600 

м) 

Скорость намотки шёлка: преобразование частоты с постоянной 

линейной скоростью 

Габаритные размеры: 28090 мм × 3222 мм × 2168 мм 

Вес нетто: 15 000 кг 

Требуемая мощность: 7,24 кВт 
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 Воздействие технологии на окружающую среду 
Данная отрасль практически не подвержена экологическим 

рискам. 
В производстве текстильных изделий не выделяются отходы, в 

виде жидкости или газа. Бытовые отходы собираются в 
металлических ёмкостях и вывозятся в мусор. Результаты расчетов 
показывают о допустимых значениях максимальных концентраций 
всех ингредиентов и не превышения установленных квот.  

 
Условия передачи ноу-хау, обучение персонала 

 
Обучение персонала осуществляется местными специалистами. 

Узбекские специалисты уже освоили технологию производства 
текстильных изделий. Рынок текстильной продукции в РУз 
достаточно развит.  
 

Соответствие продукции международным стандартам. 
Мероприятия по обеспечению соответствия производимой 

продукции требованиям ИСО серии 9000 и затраты на их 
осуществление 

 
Мы планируем организовать производство продукции по 

международным стандартам. 
 

В перспективе, с учетом высокой профессиональной готовности 
персонала предприятия и с учетом требований времени и рынка 
вероятно внедрение на предприятии системы комплексного 
менеджмента качества ISO 9001. 

 
Продукция будет изготавливаться из импортного и местного сырья. 
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8. ОРГАНИЗАЦИЯ ПРОИЗВОДСТВА И НАКЛАДНЫЕ РАСХОДЫ 
  

 Организационная структура предприятия 
 

Хозяйственная деятельность предприятия будет осуществляться 
на основе действующих законов Республики Узбекистан, таких как 
Гражданский, Налоговый кодекс и других актов законодательства 
Республики Узбекистан. 
 

Организационная структура 

На данный момент организационная структура предприятия имеет 
линейно-функциональный вид. 
 

Накладные расходы (общезаводские, административные) 
 

Состав накладных расходов обусловлен бюджетом издержек, не 
относящихся прямо к производственному процессу. Накладные 
расходы приведены в Приложении. 
 

Накладные расходы – это дополнительные затраты, не 
относящиеся напрямую к основному производству, не входящие в 
оплату труда основного персонала и в стоимость сырья. Для 
предприятия такие затраты важны не меньше, чем прямые расходы, 
поскольку позволяют обеспечить работу всего предприятия. 

 
Оценка затрат по разделу 

 
Общий объем накладных расходов проекта приведен в Приложении. 
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9. ТРУДОВЫЕ РЕСУРСЫ 
 

 Потребность и наличие трудовых ресурсов 
План по персоналу 

 

НАИМЕНОВАНИЕ 
КОЛИ-

ЧЕСТВО 

ЕЖЕ-

МЕСЯЧНЫЙ  
ФОНД З/П 

ГОДОВОЙ 

ФОНД 

ОКЛАД  В ДОЛЛ. США ЗАРПЛАТЫ  

АДМИНИСТРАЦИЯ         

Директор 1 3 125 000,00   250,0   3 000,0   

Главный бухгалтер 1 2 875 000,00   230,0   2 760,0   

Зав. Производством 1 2 750 000,00   220,0   2 640,0   

Менеджеры PR, HR, Sales 1 2 000 000,00   160,0   1 920,0   

ИТОГО 4   860,00 10 320,00 

Отчисления на соцстрахование (12%)     103,2   1 238,4   

          

ВСЕГО     963,2   11 558,4   

ПРОИЗВОДСТВО         

Рабочий 37 69 375 000,00   5 550,0   66 600,0   

Упаковщик 10 18 750 000,00   1 500,0   18 000,0   

Технолог  5 10 000 000,00   800,0   9 600,0   

Грузчики 5 9 375 000,00   750,0   9 000,0   

Инженер ОТК 2 5 000 000,00   400,0   4 800,0   

Лаборанты 3 7 500 000,00   600,0   7 200,0   

Уборщицы 2 2 500 000,00   200,0   2 400,0   

Сторож 2 2 500 000,00   200,0   2 400,0   

ИТОГО 66   10 000,00 120 000,00 

Отчисления на соцстрахование (12%)     1 200,0   14 400,0   

          

ВСЕГО     11 200,0   134 400,0   

          

Зарплата     10 860,0   130 320,0   

Отчисления на соцстрахование (12%)     1 303,2  15 638,4  

ИТОГО 70   12 163,2  145 958,4  

 
Планируем создать новые рабочие места в количестве 70 единиц. 
Количество смен– 1 – по 8 часов; 
Количество рабочих дней в году - 312. 

            На новые рабочие места преимущественно планируем 
принимать жителей г. Навои Навоиской области. Планируем создать новые 
рабочие места в количестве, определяемом административными советами, 
в том числе с установлением 10-процентной квоты по приему 
нуждающихся в занятости по спискам, предоставляемым Советом 
Федерации профсоюзов. 

Планируем укомплектовать штата работников создаваемой 
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организации из числа граждан Республики Узбекистан в количестве 
100 процентов от общей численности привлеченных работников, с 
предоставлением им возможности прохождения стажировки и 
повышения квалификации. 
 

 Требования к кадрам, необходимостьи организация их обучения 
 
Стратегия управления кадрами — применение к работникам мер 
морального и материального стимулирования, обеспечивающих 
высокое качество производства продукции и необходимую культуру 
производства. Высокий технический уровень оборудования требует 
использования квалифицированных производственных рабочих. 
Принятый штат предусматривает численность персонала в 
соответствии с требованиями по обслуживанию технологического 
процесса, исходя из 8- ми часового рабочего. 
 

Обучение персонала. 
 

Производство будет полностью укомплектовано 
квалифицированными кадрами, как рабочими, так и инженерно-
техническим персоналом. Обучение технического персонала будет 
осуществлено в ходе монтажа и пуско-наладки машин и 
оборудования. Обучение рабочего персонала будет осуществляться 
силами специалистов поставщика. 
 
Естественно, что при наборе предпочтение будет отдаваться хорошо 
обученным и имеющим производственно-технологический опыт 
соискателям. 
 

 Оценка затрат по разделу. 
  

Расчет ФОТ приведен в Приложении. 
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10. СХЕМЫ ОСУЩЕСТВЛЕНИЯ ПРОЕКТА 
 

График осуществления проекта первого этапа 
Срок 3-4 

квартал 
2025 

1-4 
квартал 

2026 

1-2 
квартал 

2027 

3 
квартал 

2027 
Строительство 
производственного 
комплекса 

    

Закуп 
технологического 
оборудования 

    

Монтаж и пуско-
наладка 
оборудования 

    

Закуп сырья и 
материалов 

    

Набор персонала     

Тестовые работы     

Начало 
производства 

    

Инвестиционный период – 24 месяцев. Срок начала производства – 
2027 г. 3 квартал. 
Инвестиционный период – 24 месяцев. Срок начала производства – 
2027 г. 3 квартал. 
 

 Бюджет осуществления проекта. 
 

Финансирование проекта намечается осуществить за счет 
собственных средств. 
Стоимость проекта, долевое участие в проекте, а также структура 
затрат по всему проекту представлена в Приложениях. 
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11. ФИНАНСОВАЯ ОЦЕНКА ВАРИАНТОВ РЕАЛИЗАЦИИ 
ПРОЕКТА. 

 
Окружающая финансовая среда и условия моделирования 

проекта.  
 

Основная валюта проекта – долл. США. 
Горизонт расчета и масштаб модели. Проект рассчитывался в своей 
модели сроком на 5 лет. Масштаб модели проекта – по годам. 
 

Налоги 
 

Предприятие уплачивает следующих видов налогов и отчислений: 
 

Налоги 
Ставки налога в % к 
налогооблагаемой 

базе 

Объект 
налогообложения 

Налог на прибыль 15% 
Прибыль до уплаты 

налога, с 4 года 

НДС 12% 
Чистая выручка от 
реализации товара 

Налог на имущество 1.5% 

Остаточная стоимость 
основных средств 

(здание и 
сооружение), с 4 года 

Единый социальный 
платеж 

12% От суммы ФОТ 

Налог на землю 0,9 га  

Налог на водные 
ресурсы 

410/490 сум за м3 
Поверхностные/подзе

мные 

Подоходный налог с 
доходов физических 

лиц 
12% От суммы зарплаты 

ИНПС 0,1% 

0,1 процента от 
доходов, подлежащих 
обложению налогом 

на доходы физических 
лиц 



 

134  

12. ВЫВОДЫ 
 

 Основные достоинства и недостатки проекта 
 
Главные достоинства проекта: 
 

• Производство экспортоориентированного товара; 
• производство импортозамещающего товара; 
• поступление валютных средств; 
• производство продукции, основанной на современной технологии; 
• участие предприятия в проекте собственным капиталом; 
• реализация товаров, пользующихся спросом на данном рынке; 
• реальная окупаемость проекта; 
• создание новых рабочих мест; 
• удовлетворение потребностей потребителей высоким качеством 

товаров; 
• наличие квалифицированной рабочей силы; 
• прибыльность проекта; 

 
 Преимущества принятого варианта против альтернативных. 

  
В связи с реализацией проекта на основании накопленного опыта 
инициатором проекта альтернативные варианты не 
рассматривалось. 
 

 Риски и аспекты неопределенности 
  

Как рассматривалось выше, некоторые риски существуют, но они 
локализуемы. Однако при анализе проекта необходимо различать 
понятие “риск” и “неопределенность”. 
 
Неопределенность предполагает наличие факторов, при которых 
результаты действий не являются детерминированными, а степень 
возможного влияния этих факторов на результаты не известна; это 
неполнота или неточность исходной информации об условиях 
реализации проекта. Факторы неопределенности подразделяются на 
внешние и внутренние. 
 
Внешние факторы – это законодательство, реакция рынка на 
выпускаемую продукцию, действия конкурентов; внутренние – 
компетентность персонала фирмы, ошибочность определения 
характеристик проекта. 
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Риск – потенциальная, числено измеряемая возможность потери. 
Риск проекта – это степень опасности для существования проекта. 
 
Инвестиции в любой проект сопряжены с определенным риском, 
проект может завершиться неудачей, то есть оказаться 
нереализованным, неэффективным или менее эффективным, чем 
ожидалось. При этом анализе следует учесть факторы риска, выявить 
как можно больше видов рисков и постараться минимизировать 
общий риск проекта. 
 
Юридические риски приводят к проблемам реализации в связи с 
нечетко оформленными документами, подтверждающими права 
собственности, аренды и т.д. Для предотвращения возникновения 
юридических рисков необходимо в установленном порядке оформить 
все документы, связанные с обеспечением, покупкой оборудования и 
т.д. 
 
Меры по снижению риска: 

▪ четкая и однозначная формулировка соответствующих статей в 
документах; 

▪ привлечение для оформления документов специалистов, имеющих 
практический опыт в этой области; 

▪ выделение необходимых финансовых средств на оплату 
высококлассных юристов и специалистов. 
 
Возникновение финансовых рисков могут стать причиной 
убыточности осуществленных инвестиций, недостаточности 
денежных ресурсов для оплаты долга и процентов по займу. При 
принятых в ТЭО условиях сбыта товаров, окупаемость проекта 
обеспечивается полностью. 
 
Меры по снижению рисков: 

▪ разработка инвестиционно-финансовой стратегии, целью которой 
является попадание в зону прибыльного функционирования; 

▪ проведение комплекса мер по поиску инвестиционных ресурсов для 
развития бизнеса. 

 
Маркетинговые риски возникают по следующим причинам: 

• Неправильный выбор рынков сбыта товаров, неверное определение 
стратегии операций на рынке, неточный расчет емкости рынка. 

• Непродуманность, неотлаженность или отсутствие сбытовой сети. 
• Задержка в выходе на рынок. 
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Для предприятия, ставящей своей целью отвоевать часть рынка у 
конкурирующих фирм, маркетинговые задачи должны быть 
приоритетными. 

 
Меры включают в себя: 

▪ создание сильной маркетинговой службы; 
▪ разработка маркетинговой стратегии; 
▪ проведение маркетинговых исследований: объемы, цены, 

покупатель; 
▪ проведение исследования по сегментации внутреннего рынка. 

 
Технические риски могут быть вызваны следующими причинами: 

• Недостатки технологии и неправильный выбор оборудования 
• Ошибочное определение мощности 
• Нехватка квалифицированной рабочей силы 
• Отсутствие навыков управления импортным оборудованием у 

местного персонала. 
 
Меры по снижению риска: 

▪ Предприятие будет привлекать высоко квалифицированных 
специалистов, что снижает технические риски до минимума. 
 
Производственные риски – это риски, связанные с недостаточно 
высоким качеством производимых товаров. Существенным риском 
может явиться отсутствие высоко квалифицированного персонала. 
 
Меры по снижению риска: 

▪ четкое календарное планирование и управление реализацией 
проекта; 

▪ подготовка квалифицированных кадров. 
 

Для минимизации возможных возникающих рисков инициатором 
проекта необходимо организовать деятельность предприятия в 
соответствии с принятыми в ТЭО условиями. При изменении данных 
условий финансовые результаты проекта будут отличаться как в 
сторону улучшения, так и в сторону ухудшения. 
 
 
 

13. ПРИЛОЖЕНИЯ 



Наименование проекта

Курс валюты 1 $ = 12 500

Текстильные изделия Инициатор проекта

Производство в год, 

тн
Наименование ИП ООО "SAMARKAND HUALONG SILK"

Шелковая нить 109 200,00

ВСЕГО 109 200,00

Общая стоимость проекта 3 100 000

Иностранные инвестиции 3 100 000 Контакт  BO SHENGJIE XXX

Расчеты в ДОЛЛ.США

Самаркандская область, Ургутский район, массив 

Сариктепа, улица Сариктепа, дом-484

Банковские 

реквизиты

Р/С: 20208000907319267001, МФО: 00450, АО 

"УЗНАЦБАНК" Самаркандский филиал, ИНН: 312 

464 129

ОРГАНИЗАЦИЯ ПЕРЕРАБОТКИ СУХИХ КОКОНОВ И ПРОИЗВОДСТВА ИЗ 

НИХ ШЕЛКОВЫХ НИТЕЙ НА ТЕРРИТОРИИ СЭЗ "УРГУТ" МАССИВ 

"САРИКТЕПА" В УРГУТСКОМ РАЙОНЕ, САМАРКАНДСКОЙ ОБЛАСТИ

Продукция

МОЩНОСТЬ
Адрес



ПРИЛОЖЕНИЕ 1

СТОИМОСТЬ ПРОЕКТА

В МЕСТНОЙ ИНОСТРАННЫЙ ИТОГО СТРУКТУРА

НАИМЕНОВАНИЕ ВАЛЮТЕ ИНВЕСТИЦИИ ДОЛЛ. США (%)

ТЫС. СУМ ДОЛЛ. США

Строительство зданий и сооружений для производства шелковых нитей 10 312 475                  824 998                      824 998                      26,61%

Приобретение и установка солнечных панелей на площади 2 000 кв.м. 875 000                       70 000                        -                              70 000                        2,26%

Автоматическая Машина Для намотки шелка 10 000 000                  800 000                      800 000                      25,81%

ИТОГО ОСНОВНЫЕ СРЕДСТВА 21 187 475                  1 694 998                   -                              1 694 998                   54,68%

РАБОЧИЙ КАПИТАЛ 17 525 000                  1 402 000                   -                              1 402 000                   45,23%

Денежные средства 17 525 000                  1 402 000                   -                              1 402 000                   45,23%

ПРОЧИЕ РАСХОДЫ 37 525                         3 002                          -                              3 002                          0,10%

Транспортировка товара (0,1 от суммы сырья) 17 525                         1 402                          1 402                          0,05%

Таможенные процедуры (0,2 от суммы оборудования) 20 000                         1 600                          1 600                          0,05%

ПЕРВОНАЧАЛЬНАЯ СТОИМОСТЬ ПРОЕКТА 38 750 000                  3 100 000                   -                              3 100 000                   100%

БАНКОВСКИЙ 

КРЕДИТ



ПРИЛОЖЕНИЕ 2

ФИНАНСОВЫЙ ПЛАН

В ТВЕРДОЙ В МЕСТНОЙ ИТОГО СТРУКТУРА

ВАЛЮТЕ ВАЛЮТЕ (%)

ДОЛЛ. США ТЫС.СУМ  

КАПИТАЛ
 
ИП ООО "SAMARKAND HUALONG SILK" 3 100 000                    38 750 000              3 100 000         100,0%

ИТОГО 3 100 000                    31 000 000              3 100 000         100,0%

 

КРЕДИТ -                              -                           -                    0,0%

КРЕДИТ -                              -                           -                    0,0%

ИТОГО 3 100 000                    38 750 000              3 100 000         100,0%
 
ИТОГО ФИНАНСИРОВАНИЯ 3 100 000                    38 750 000              3 100 000         100%



ДОЛИ ВКЛАДОВ ПРИЛОЖЕНИЕ 3

ДОЛЛ.США

ПОКАЗАТЕЛИ

ИП ООО 

"SAMARKAND 

HUALONG SILK"

КРЕДИТ ИТОГО

100,0% 0,0% 100,0%

Строительство зданий и сооружений для производства шелковых нитей 824 998                       824 998                       

Приобретение и установка солнечных панелей на площади 2 000 кв.м. 70 000                         -                 70 000                         

Автоматическая Машина Для намотки шелка 800 000                       -                 800 000                       

ИТОГО ОСНОВНЫЕ СРЕДСТВА 1 694 998                    -                 1 694 998                    

РАБОЧИЙ КАПИТАЛ 1 402 000                    -                 1 402 000                    
Денежные средства 1 402 000                    -                 1 402 000                    

ПРОЧИЕ РАСХОДЫ 3 002                           -                 3 002                           

ПЕРВОНАЧАЛЬНАЯ СТОИМОСТЬ ПРОЕКТА 3 100 000                    -                 3 100 000                    
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ДОЛЛ.США

ОБЪЕКТ АМОРТИЗАЦИИ ПЕРВОЧАНАЛЬНАЯ ПРОЦЕНТ

СТОИМОСТЬ ИЗНОСА (%) 1 год 2 год 3 год 4 год 5 год

Строительство зданий и сооружений для производства шелковых нитей 824 998                                5% 41 250          41 250          41 250          41 250          41 250          

Приобретение и установка солнечных панелей на площади 2 000 

кв.м. 
70 000                                  5% 3 500            3 500            3 500            3 500            3 500            

Существующие мебельные инвентари и прочая бытовая техника 800 000                                20% 160 000        160 000        160 000        160 000        160 000        

ИТОГО 1 694 998                             204 750        204 750        204 750        204 750        204 750        

Накопленная амортизация 204 750        409 500        614 250        819 000        1 023 750     



ПЛАН ПРОИЗВОДСТВА 
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Шелковая нить кг 350,00 9 100,00 109 200,00 46,11 41,165  5 034 684

ВСЕГО 350 9 100 109 200 5 034 684

КОЭФФИЦИЕНТ ИСПОЛЬЗОВАНИЯ ПРОИЗВОДСТВЕННЫХ МОЩНОСТЕЙ (%)

Шелковая нить 60,00% 65,00% 70,00% 75,00% 80,00% 97,00% 100,00%

ОБЪЕМ ПРОИЗВОДСТВА ПРИ ОСВОЕНИИ МОЩНОСТЕЙ (КОЛ-ВО) 1 год 2 год 3 год 4 год 5 год 6 год 7 год

Шелковая нить 65 520,00 70 980,00 76 440,00 81 900,00 87 360,00 105 924,00 109 200,00

ВСЕГО 65 520,00 70 980,00 76 440,00 81 900,00 87 360,00 105 924,00 109 200,00

СОБСТВЕННЫЕ НУЖДЫ (КОЛ-ВО) 1 год 2 год 3 год 4 год 5 год 6 год 7 год

ВСЕГО 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00

ПРОДАЖНАЯ ЦЕНА (ЕД.ИЗМ./ДОЛЛ.США) 1 год 2 год 3 год 4 год 5 год 6 год 7 год

Шелковая нить 46,105 46,105 46,105 46,105 46,105 46,105 46,105 

КОЛИЧЕСТВО ЗАПАСОВ НА КОНЕЦ ГОДА 1 год 2 год 3 год 4 год 5 год 6 год 7 год

объем запасов 3% 3% 3% 3% 3% 3% 3%

Шелковая нить 1 965,60 2 129,40 2 293,20 2 457,00 2 620,80 3 177,72 3 276,00

ВСЕГО 1 965,60 2 129,40 2 293,20 2 457,00 2 620,80 3 177,72 3 276,00

КОЛИЧЕСТВО ПРОДАЖ 1 год 2 год 3 год 4 год 5 год 6 год 7 год

Шелковая нить 63 554,40 70 816,20 76 276,20 81 736,20 87 196,20 105 367,08 109 101,72

ВСЕГО 63 554,40 70 816,20 76 276,20 81 736,20 87 196,20 105 367,08 109 101,72

 

СТОИМОСТЬ ПРОДАЖ  (ДОЛЛ.США) 1 год 2 год 3 год 4 год 5 год 6 год 7 год

Шелковая нить 2 616 237,73 2 915 172,11 3 139 934,80 3 364 697,49 3 589 460,19 4 337 470,42 4 491 208,10

ВСЕГО 2 616 237,73 2 915 172,11 3 139 934,80 3 364 697,49 3 589 460,19 4 337 470,42 4 491 208,10

1 год 2 год 3 год 4 год 5 год 6 год 7 год

ОБЩИЙ ОБЪЁМ РЕАЛИЗАЦИИ ПРОДУКЦИИ (КОЛ-ВО) 63 554 70 816 76 276 81 736 87 196 105 367 109 102

ОБЩИЙ ОБЪЁМ РЕАЛИЗАЦИИ ПРОДУКЦИИ (ДОЛЛ.США) 2 616 238 2 915 172 3 139 935 3 364 697 3 589 460 4 337 470 4 491 208

В ТОМ ЧИСЛЕ: 100% 100% 100% 100% 100% 30% 30%

ОБЪЁМ ПРОИЗВОДСТВА НА ЭКСПОРТ (КОЛ-ВО) 1 год 2 год 3 год 4 год 5 год 6 год 7 год

Шелковая нить 63 554 70 816 76 276 81 736 87 196 105 367 109 102

ВСЕГО 63 554 70 816 76 276 81 736 87 196 105 367 109 102

 0% 0% 0% 0% 0% 70% 70%

ОБЪЁМ ПРОИЗВОДСТВА НА МЕСТНЫЙ РЫНОК  (КОЛ-ВО) 1 год 2 год 3 год 4 год 5 год 6 год 7 год

Шелковая нить 0 0 0 0 0 0 0

ВСЕГО 0 0 0 0 0 0 0

ОБЪЁМ ПРОИЗВОДСТВА НА ЭКСПОРТ (Без НДС) (ДОЛЛ.США) 1 год 2 год 3 год 4 год 5 год 6 год 7 год

Шелковая нить 2 616 238 2 915 172 3 139 935 3 364 697 3 589 460 4 337 470 4 491 208

ВСЕГО 2 616 238 2 915 172 3 139 935 3 364 697 3 589 460 4 337 470 4 491 208

ОБЪЁМ ПРОИЗВОДСТВА НА МЕСТНЫЙ РЫНОК  (ДОЛЛ.США) 1 год 2 год 3 год 4 год 5 год 6 год 7 год

Шелковая нить 0 0 0 0 0 0 0

ВСЕГО 0 0 0 0 0 0 0

ОБЪЕМ 

ПРОИЗВОДСТВА  В 

ГОД ПРИ ПОЛНОЙ 

МОЩ-НОСТИ 

(ДОЛЛ. США)

ПРОИЗВ-НОСТЬ 

(КОЛ-ВО/ДЕНЬ)
ПРОИЗВОДСТВО ЕД.ИЗМ.

ПРОИЗВ-НОСТЬ В 

МЕСЯЦ (КОЛ-ВО)

ПРОИЗВ-НОСТЬ В 

ГОД (КОЛ-ВО)

ЦЕНА 

РЕАЛИЗАЦИИ 

ТОВАРА ЗА 

ЕД.ИЗМ. 

(ДОЛЛ.США)

ЦЕНА 

РЕАЛИЗАЦИИ 

ТОВАРА ЗА ЕД. 

ИЗМ. (БЕЗ НДС) 

(ДОЛЛ. США)
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USD

Объем продукции 

MAX в год
1 год 2 год 3 год 4 год 5 год

Шелковая нить 5 034 684 2 616 238 2 915 172 3 139 935 3 364 697 3 589 460

ВСЕГО 5 034 684 2 616 238 2 915 172 3 139 935 3 364 697 3 589 460

В ТОМ ЧИСЛЕ ЭКСПОРТ

1 год 2 год 3 год 4 год 5 год

Шелковая нить 2 616 238 2 915 172 3 139 935 3 364 697 3 589 460

ВСЕГО 2 616 238 2 915 172 3 139 935 3 364 697 3 589 460

В ТОМ ЧИСЛЕ МЕСТНЫЙ РЫНОК

1 год 2 год 3 год 4 год 5 год

Шелковая нить 0 0 0 0 0

ВСЕГО 0 0 0 0 0

СТОИМОСТЬ ЗАПАСОВ НА КОНЕЦ ГОДА (USD) 1 год 2 год 3 год 4 год 5 год

Шелковая нить 90 624 98 176 105 728 113 280 120 832

ВСЕГО 90 624 98 176 105 728 113 280 120 832
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№ НАИМЕНОВАНИЕ СЫРЬЯ КОД ТН ВЭД Ед.изм.
Кол-во на 

единицу
Кол-во в год

Цена за 

ед.изм.

Общая 

стоимость в год  

(USD)

Кол-во в год

Общая 

стоимость в 

год  (USD)

Кол-во в год

Общая 

стоимость в 

год  (USD)

Кол-во в год

Общая 

стоимость в 

год  (USD)

Кол-во в год

Общая 

стоимость в 

год  (USD)

Кол-во в год

Общая 

стоимость в 

год  (USD)

Кол-во в год
Общая стоимость 

в год  (USD)
Кол-во в год

Общая 

стоимость в 

год  (USD)

1 Сухих коконов 6006430000 кг 3,500 382 200,00 9,50 3 630 900,00 229 320,00 2 178 540,00 248 430,00 2 360 085,00 267 540,00 2 541 630,00 286 650,00 2 723 175,00 305 760,00 2 904 720,00 370 734,00 3 521 973,00 382 200,00 3 630 900,00

Всего: 3 630 900,00 2 178 540,00 2 360 085,00 2 541 630,00 2 723 175,00 2 904 720,00 3 521 973,00 3 630 900,00

Доля в общей стоимости 100,0% 100,0% 100,0% 100,0% 100,0% 100,0% 100,0% 100,0%

Импортное сырьё USD 0 0 0 0 0 0 0 0

Местное сырьё USD 3 630 900 2 178 540 2 360 085 2 541 630 2 723 175 2 904 720 3 521 973 3 630 900

Всего 3 630 900 2 178 540 2 360 085 2 541 630 2 723 175 2 904 720 3 521 973 3 630 900

Транспортно-заготовительные работы USD 1% 36 309 21 785 23 601 25 416 27 232 29 047 35 220 36 309

6 ГОД 7 ГОД5 ГОД4 ГОД

Местное сырье

3 ГОД

КОЛИЧЕСТВО И СТОИМОСТЬ СЫРЬЯ

ПРИ ПОЛНОЙ МОЩНОСТИ 1 ГОД 2 ГОД

Шелковая нить
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Шелковая нить

СЕБЕСТОИМОСТЬ ПРОДУКЦИИ

№ Наименование детали Кол-во Сумма Ед. изм.

Цена 

сырья за 

ед.изм. 

(USD)

Норма 

расхода за 

ед.изм. 

(кол-во)

Норма 

расхода за 

ед.изм. (USD)

Доля в 

себестоимос

ти, %

109 200 кг

1 Материалы:

Импортные (а)

Всего (а) 0 0,000 0,0%

Местные (б)

1 Сухих коконов 382 200 3 630 900 кг 9,500  3,500  33,250 80,8%

Всего (б) 3 630 900 33,250 80,8%

Итого (а+б) 3 630 900 33,250 80,8%

2 Расходы на коммунальные услуги

Электроэнергия 1 310 400 94 349 кВт 0,072  12,000  0,864 2,1%

Вода 62 400 17 472 м3 0,280  0,571  0,160 0,4%

стоки 18 720 3 669 м3 0,196  0,171  0,034 0,1%

газ 37 440 3 295 м3 0,088  0,343  0,343 0,8%

Всего 118 785 1,400 3,4%

3 Прочие затраты производственного характера

Транспортно-заготовительные работы 36 309 USD 0,333 0,8%

Зарплата 120 000 USD 1,099 2,7%

Соц.страх 14 400 USD 0,132 0,3%

Амортизация 2 USD 0,000 0,0%

Расходы на запчасти 16 950 USD 0,155 0,4%

Всего 187 661 1,719 4,2%

Производственная себестоимость 3 937 345 USD 36,369 88,3%

4 Расходы периода, в т.ч.

Зарплата АУП 10 320 USD 0,095 0,2%

Соц.страх АУП 1 238 USD 0,011 0,0%

Маркетинговые расходы 6 129 USD 0,056 0,1%

Прочие 108 927 USD 0,998 2,4%

Всего 126 614 USD 1,159 2,8%

Полная себестоимость продукции 4 063 959 37,528 

5 Прибыль 397 149 USD 10% 3,637 8,8%

Себестоимость продукции 4 461 109 USD 41,165 100,0%

Отпускная цена (без НДС) 4 461 109 USD 41,165 

НДС 669 166 USD 12% 4,940 

Отпускная цена с НДС 5 130 275 USD 46,105 
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ПРИ ПОЛНОЙ МОЩНОСТИ ДОЛЛ.США

МЕСЯЧНАЯ ГОДОВАЯ 

СТОИМОСТЬ СТОИМОСТЬ

ЭЛЕКТРИЧЕСТВО кВт 0,072 187 200 2 246 400 13 478 161 741

Электричество, вырабатываемое установленными 

солнечными панелями
кВт 0,072 78 000 936 000 5 616 67 392

Общий спрос на электроэнергию кВт 0,072 109 200 1 310 400 7 862 94 349

ВОДА м3 0,280 5 200 62 400 1 456 17 472

СТОКИ м3 0,196 1 560 18 720 306 3 669

Газ м3 0,088 3 120 37 440 275 3 295

ВСЕГО 9 899 118 785

Станок Кол-во

Расход эл/э на 

единицу, кВт 

за ед.изм.

Всего расход в час, 

кВт
Расход газа в час, м3 Расход воды в час, м3

Автоматическая Машина Для намотки шелка 6 150 900,00  

15,00 25,00

Всего 150,00 900,00 15,00 25,00

Всего в месяц (8 часов*26 дней) 187 200,00 3 120,00 5 200,00

Солнечные панел

Кол-во 

продукции, в 

день

Расход эл/э на 

единицу, кВт за 

ед.изм.

Расход газа на 

единицу, м3

Расход воды на на 

единицу, м3

Солнечные панел 2,50 375,00

Всего в день 3 000,00

Всего в месяц 78 000,00 0,00 0,00

ЦЕНА ЗА 

ЕД.ИЗМ.
КОЛ-ВО В ГОДКОЛ-ВО В МЕСЯЦЕДН ИЗМНАИМЕНОВАНИЕ
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ЕЖЕМЕСЯЧНЫЙ ФОНД З/П ГОДОВОЙ ФОНД

ОКЛАД В ДОЛЛ.США ЗАРПЛАТЫ 

АДМИНИСТРАЦИЯ

Директор 1 3 125 000,00 250,0 3 000,0

Главный бухгалтер 1 2 875 000,00 230,0 2 760,0

Зав. Производством 1 2 750 000,00 220,0 2 640,0

Менеджеры PR, HR, Sales 1 2 000 000,00 160,0 1 920,0

ИТОГО 4 860,00 10 320,00

Отчисления на соцстрахование (12%) 103,2 1 238,4

ВСЕГО 963,2 11 558,4

ПРОИЗВОДСТВО

Рабочий 37 69 375 000,00 5 550,0 66 600,0

Упаковщик 10 18 750 000,00 1 500,0 18 000,0

Технолог 5 10 000 000,00 800,0 9 600,0

Грузчики 5 9 375 000,00 750,0 9 000,0

Инженер ОТК 2 5 000 000,00 400,0 4 800,0

Лаборанты 3 7 500 000,00 600,0 7 200,0

Уборщицы 2 2 500 000,00 200,0 2 400,0

Сторож 2 2 500 000,00 200,0 2 400,0

ИТОГО 66 10 000,00 120 000,00

Отчисления на соцстрахование (12%) 1 200,0 14 400,0

 

ВСЕГО 11 200,0 134 400,0

Зарплата 10 860,0 130 320,0

Отчисления на соцстрахование (12%) 1 303,2 15 638,4

ИТОГО 70 12 163,2 145 958,4

НАИМЕНОВАНИЕ КОЛИЧЕСТВО
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ДОЛЛ.США

Всего стоимость Доля постоянных Доля переменных Постоянная Переменная

затрат (%) затрат (%) стоимость  стоимость 

В твердой валюте 

Сырьё и материалы 3 630 900 0% 100,00% 0 3 630 900

Транспортно-заготовительные работы 36 309 0% 100,00% 0 36 309

Зарплата производства 120 000 30% 70,00% 36 000 84 000

Отчисления на соцстрах 14 400 30% 70,00% 4 320 10 080

Амортизация 204 750 100% 0,00% 204 750 0

Расходы на коммунальные услуги 118 785 0% 100,00% 0 118 785

Запасные части (1% от суммы оборудования) 0 0% 100,00% 0 0

Зарплата администрации 10 320 100% 0,00% 10 320 0

Отчисления на соцстрах 1 238 100% 0,00% 1 238 0

Маркетинговые затраты (0,5% от объема продаж) 6 129 0% 100,00% 0 6 129

 Финансовые издержки 100% 0,00% 0 0

 Прочие расходы (банк.расх., адм.расх.и др.) 108 927 100% 0,00% 108 927 0

ИТОГО 4 251 758 365 555 3 886 202
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ДОЛЛ.США

1 год 2 год 3 год 4 год 5 год

 Сырьё и материалы 1 960 686            2 124 077            2 287 467            2 450 858            2 614 248            

 Транспортно-заготовительные работы 21 785                 23 601                 25 416                 27 232                 29 047                 

 Зарплата производства 86 400                 90 600                 94 800                 99 000                 103 200               

 Отчисления на соцстрах 10 368                 10 872                 11 376                 11 880                 12 384                 

 Амортизация 204 750               204 750               204 750               204 750               204 750               

 Расходы на коммунальные услуги 71 271                 77 210                 83 149                 89 088                 95 028                 

 Запасные части (1% от суммы оборудования) -                      -                      -                      -                      -                      

 ФАБРИЧНАЯ СТОИМОСТЬ 1 982 471            2 147 677            2 312 883            2 478 089            2 643 295            

 ФАБРИЧНАЯ СТОИМОСТЬ ПРОДУКЦИИ 1 982 471            2 147 677            2 312 883            2 478 089            2 643 295            

 Зарплата администрации 10 320                 10 320                 10 320                 10 320                 10 320                 

 Отчисления на соцстрах 1 238                   1 238                   1 238                   1 238                   1 238                   

 ПРОИЗВОДСТВЕННАЯ СТОИМОСТЬ 1 994 030            2 159 236            2 324 442            2 489 648            2 654 854            

 Маркетинговые затраты (0,5% от объема продаж) 3 677                   3 984                   4 290                   4 596                   4 903                   

        Проценты по кредиту -                      -                      -                      -                      -                      

        Аренда земельного участка 21 876                 22 969                 24 118                 25 324                 26 590                 

 ВСЕГО ПРОИЗВОДСТВЕННАЯ СТОИМОСТЬ 1 997 707            2 163 219            2 328 732            2 494 244            2 659 756            

 Прочие расходы (банк.расх., адм.расх.и др.) 65 356                 70 803                 76 249                 81 695                 87 142                 

 СТОИМОСТЬ ПРОДУКЦИИ 2 063 063            2 234 022            2 404 981            2 575 939            2 746 898            
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ДОЛЛ.США

1 год 2 год 3 год 4 год 5 год

НДС

Налогооблагаемая база (местные продажи) -                    -                    -                    -                     -                     

Ставка налога 12% 12% 12% 12% 12%

Сумма -                    -                    -                    -                     -                     

1 год 2 год 3 год 4 год 5 год

Зачеть НДС с закупаемого сырья

Налогооблагаемая база (местное сырьё) 2 031 957         2 201 287         2 370 616         2 539 946           2 709 276           

Ставка налога 12% 12% 12% 12% 12%

Сумма 217 710            235 852            253 995            272 137              290 280              

НДС к оплате -217 710 -235 852 -253 995 -272 137 -290 280

1 год 2 год 3 год 4 год 5 год

Налог на прибыль

Налогооблагаемая база 749 009            894 033            964 831            1 035 572           1 106 252           

Ставка налога лыгота 15,0% 15,0%

Сумма -                    -                    -                    155 336              165 938              

1 год 2 год 3 год 4 год 5 год

Налог на имущество

Налогооблагаемая база 1 694 998         1 653 748         1 612 498         1 571 248           1 529 998           

Ставка налога

Сумма -                    -                    -                    -                     -                     

1 год 2 год 3 год 4 год 5 год

Земельный налог

Налогооблагаемая база 2,50 2,50 2,50 2,50 2,50

Ставка налога 2 538,46 2 538,46 2 538,46 2 538,46 2 538,46

Сумма -                    -                    -                    -                     -                     

1 год 2 год 3 год 4 год 5 год

Налог за пользования водными ресурсами

Налогооблагаемая база-поверх источники 88,4% 37 440              40 560              43 680              46 800                49 920                

Ставка налога 410 410 410 410 410

Налогооблагаемая база-подземные источники-11,6% 490                   490                   490                   490                     490                     

Ставка налога

Сумма -                    -                    -                    -                     -                     



ПРЕДПОЛОГАЕМЫЕ СЧЕТА ПРИБЫЛЕЙ И УБЫТКОВ (ДОЛЛ.США) ПРИЛОЖЕНИЕ 19

1 год 2 год 3 год 4 год 5 год

Всего выручка от реализации продукции 2 616 237,7 2 915 172,1 3 139 934,8 3 364 697,5 3 589 460,2 

НДС К ОПЛАТЕ -217 709,7 -235 852,1 -253 994,6 -272 137,1 -290 279,5 

Всего выручка 2 833 947,4 3 151 024,2 3 393 929,4 3 636 834,6 3 879 739,7 

Себестоимость 1 982 471,4 2 147 677,4 2 312 883,3 2 478 089,3 2 643 295,2 

Валовая прибыль 851 476,0 1 003 346,9 1 081 046,1 1 158 745,3 1 236 444,5 

Расходы периода: 80 591,7 86 344,5 92 097,3 97 850,1 103 602,9 

1.Расходы по реализации: 3 677,1 3 983,6 4 290,0 4 596,4 4 902,9 

Маркетинговые затраты (0,5% от объема продаж) 3 677,1 3 983,6 4 290,0 4 596,4 4 902,9 

2. Административные расходы: 11 558,4 11 558,4 11 558,4 11 558,4 11 558,4 

Зарплата администрации 10 320,0 10 320,0 10 320,0 10 320,0 10 320,0 

Отчисления на соцстрах 1 238,4 1 238,4 1 238,4 1 238,4 1 238,4 

3.Прочие операционные расходы: 65 356,2 70 802,6 76 248,9 81 695,3 87 141,6 

Прочие расходы (банк.расх., адм.расх.и др.) 65 356,2 70 802,6 76 248,9 81 695,3 87 141,6 

Оперативная прибыль 770 884,2 917 002,4 988 948,8 1 060 895,2 1 132 841,7 

Проценты по кредиту 0,0 0,0 0,0 0,0 0,0 

       Аренда земельного участка 21 875,5 22 969,3 24 117,7 25 323,6 26 589,8 

Прибыль до уплаты налогов 749 008,7 894 033,1 964 831,1 1 035 571,6 1 106 251,9 

Налогооблагаемая прибыль 749 008,7 894 033,1 964 831,1 1 035 571,6 1 106 251,9 

Налог на прибыль 0,0 0,0 0,0 155 335,7 165 937,8 

Налоги без учета НДС

 Прибыль после уплаты налогов 749 008,7 894 033,1 964 831,1 880 235,9 940 314,1 

Кумулятивная прибыль 749 008,7 1 643 041,8 2 607 872,9 3 488 108,7 4 428 422,8 

 Коэффициенты прибыльности (%) 

Валовая прибыль/Всего продаж 32,5% 34,4% 34,4% 34,4% 34,4%

Чистая прибыль/Всего продаж 28,6% 30,7% 30,7% 26,2% 26,2%



РАБОЧИЙ КАПИТАЛ 365 ПРИЛОЖЕНИЕ 20

360

Коэффицент 

оборачиваемости

360 / Дни покрытия

Период поступления продаж 90 Дней 4,00

Запасы сырья на складе и на 

производственной линии 
90 Дней 4,00

Запасы готовой продукции 90 Дней 4,00

Запасы запасных частей 360 Дней 1,00

Период оплаты за услуги и 

материалы поставщикам
30 Дней 12,00 ДОЛЛ.США

1 год 2 год 3 год 4 год 5 год

Дебиторская задолженность 654 059                   728 793                   784 984                   841 174                   897 365                   

Запасы сырья -                              490 172                   531 019                   571 867                   612 714                   653 562                   

Запасы готовой продукции 498 507                   539 809                   581 110                   622 412                   663 713                   

Запасы запасных частей -                              -                              -                              -                              -                              

Денежные средства 1 402 000                

ВСЕГО 1 402 000               1 642 738               1 799 621               1 937 961               2 076 301               2 214 640               

Кредиторская задолженность 163 391 177 006 190 622 204 238 217 854

Чистый Рабочий Капитал 1 402 000                1 479 348                1 622 615                1 747 339                1 872 063                1 996 786                

Изменения в рабочем капитале 1 402 000                77 348                     143 267                   124 724                   124 724                   124 724                   

Дни покрытия
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1 год 2 год 3 год 4 год 5 год

Всего выручка от реализации продукции 2 616 238                 2 915 172                 3 139 935                 3 364 697                 3 589 460                 

НДС К ОПЛАТЕ (217 710)                  (235 852)                  (253 995)                  (272 137)                  (290 280)                  

-                                                                                        -                           -                           -                           -                           -                           

Всего выручка 2 833 947                 3 151 024                 3 393 929                 3 636 835                 3 879 740                 

    Изменения в рабочем

    капитале -                        77 348                      143 267                    124 724                    124 724                    124 724                    

Наличность -                        2 756 600                 3 007 757                 3 269 205                 3 512 111                 3 755 016                 

     

Себестоимость 1 982 471                 2 147 677                 2 312 883                 2 478 089                 2 643 295                 

Валовые поступления наличности -                        774 128                    860 080                    956 322                    1 034 021                 1 111 721                 

Расходы периода: -                        80 592                      86 345                      92 097                      97 850                      103 603                    

Амортизация -                        204 750                    204 750                    204 750                    204 750                    204 750                    

Оперативная наличность -                        693 536                    773 736                    864 225                    936 171                    1 008 118                 

    Собственный капитал 3 100 000              

    Инвестиции -                        

Проценты по кредиту -                        -                           -                           -                           -                           -                           

       Аренда земельного участка -                        21 876                      22 969                      24 118                      25 324                      26 590                      

Чистые поступления наличности -                        671 661                    750 766                    840 107                    910 848                    981 528                    

Выплата основного долга по кредиту -                           -                           -                           -                           -                           

Финансовые потребности -                        -                           -                           -                           -                           -                           

Чистый поток наличности -                        671 661                    750 766                    840 107                    910 848                    981 528                    

Поток наличности -                        671 661                    750 766                    840 107                    910 848                    981 528                    

Кумулятивный поток наличности -                        671 661                    1 422 427                 2 262 534                 3 173 382                 4 154 910                 



Расчет NPV, IRR Приложение 22

Период Поток наличности Ставка дисконта NPV IRR

0 год -3 100 000 10,0%

1 год 693 536 10,0% -2 469 512 -78%

2 год 773 736 10,0% -1 830 062 -38%

3 год 864 225 10,0% -1 180 757 -13%

4 год 936 171 10,0% -541 339 2%

5 год 1 008 118 10,0% 84 623 11%
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